Porady

Nie opowiadamy o Alveo przez telefon

Rzetelna wiedza

Marek Wawrzenczyk,

od pazdziernika

na pozycji Vice
Presidenta, doswiadczony
specjalista do spraw
marketingu, doradza, jak
przeprowadzi¢ rozmowe
przez telefon

- Omowilismy juz, jak przy-
gotowac liste i rozpoczad
wspddprace z firma Akuna.
Co powinnidmy zrobid, aby
mac jui polecac Alveo?

- Umowienie spotkania
jest nastepnym krokiem.
Zazwyczaj robimy to przez
telefon. Nalezy pamietac, ze
shuzy on tylko i wylacznie
temu celowi. Nie powinni-
smy telefonicznie objasniac
dzialania preparatu. W cza-
sie osobistego spotkania roz-
mowa trwa zazwyczaj godzi
ne lub dluzej, a i tak pojawia
si¢ mnéstwo pytan. Dlatego
nalezy sobie uswiadomic,
ze opowiadanie o Alveo
przez telefon nie jest mozli-
we., Podczas 10-minutowej
rozmowy nie jestesmy w sta-
nie wyjasni¢ w sposob rze-
telny dzialania naszego pre-
paratu.

- Jednak wiele osob przez
telefon pokrotce objasnia,
o co chodzi.

- Mysle, ze jesli przez tele-
fon zaczyna sie opowiadad
o ziolach, istnieje 99 proc. szan
sy na to, ze do spotkania nie doj-
dzie. Jesli ktos bowiem w ten spo-
s0b ustyszy kilka wyrywkowych
zdan, istnieje moiliwosd, iz uzna
te wiedze za wystarczajaca. In-
formacje na temat Alveo nalezy
przekazywac w calosci i precyzyj-
nie, a do tego potrzebny jest czas.
Dlatego zawsze podkreslam,
ze telefon stuzy tylko i wylacznie
do umowienia spotkania,
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- Ale czy to nie bedzie wygladalo
podejrzanie?

- My przeciez nie pracujemy w taj-
nej policji, nie ma potrzeby ukry

wania czegokolwick. MoZzemy po-
wiedzieé np., ze od jakiegos czasu
jestesmy pod wrazeniem dziala

nia pewnego ekstraktu ziotowego
(uczulam, aby nie mowic ,ziolka”,
bo to umniejsza wage preparatu)
i ze taka wlasnie informacja chcie-
libysmy sie podzielic. Jednak mamy
za malo wiadomosci i zrobi to oso-

ba, ktéra zajmuje sig tym profesjo-
nalnie, dysponujaca odpowiednia
wiedza.

- No tak, ale ludzie czesto zadajg
mase pytan: ,o co chodzi?”, ,po-
wiedz mi chociaz w skrocie” itp.
Co zrobic w takiej sytuacji?

- Na to jest bardzo prosta rada.
MNalezy zadad pytanie zamknig-
te, np. ,Czy interesuje cig¢ zdro
wie i sukces?” Jesli ktos odpowie,

ze nie dba ani o jedno, ani o dru-
gie, to po co tam mamy pojsc?

- Ludzie czesto boja sie stawiad
pytanie wprost, a jeszcze bardziej
paralizuje ich strach przed odpo-
wiedzia. Z czego to wynika?

- Zapewne nie majg przekona-
nia co do dzialania preparatu. Je-
§li wiemy, jaki wplyw na poprawe
zdrowia ma Alveo, jesli sami do-
fwiadczyli$my efektdw jego dzia-
fania, nie béjmy sig powiedzied
komus, jak byé zdrowym.
Czesto mozna uslyszec:
»P0 co mi Alveo, przeciez
b nic mi nie dolega”. A wia-
§nie osoby zdrowe po-
trzebuja tego preparatu,
l bo pijac go svstematycznie
l nie dopuszcza do choro-
l by. Od dawna wiadomo,
| ze profilaktvka jest naj
 tanisza forma zachowania
| zdrowia. Nie jest to popu-
larne w naszym kraju, lu
dzie latami Zvja niezdrowo,
pracuja na choroby, a kiedy
ich organizm mowi ,.dosc!”,
t sa bardzo zdziwieni. Miaz-
dizyca, cukrzyca czy wrzody
zoladka nie powstajg z dnia
E na dzien.

- Mysle, ze malo osdb ma
te swiadomosc.

Dlatego wazne jest, aby
wiedze o Alveo przekazad
precyzyjnie i fachowo. Nasz
| preparat nie funkcjonuje
bez informaciji. Potrzebna
jest wiedza, aby moc swia-
domie korzystac z jego do-
brodziejstw. Podkreslmy,
Ze najwainiejsza jest systematycz-
nosc. Nie ma mowy o poprawie
zdrowia, jesli ktos preypomni so-
bie 0 Alveo raz w tygodniu. Jed-
nak, aby zaczac jego swiadomg
konsumpcje, musimy rzetelnie po-
zna¢ zasady jego dzialania. A taka
rozmowa wymaga czasu i spokoju.
Cdn.
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