Fragmenty wyktadu Pawta Boreckiego

Przedsiebiorczosci
 mozna sie nauczyc...

Rozumienie sfowa ,przedsiebiorczoét” weryfikowalem wiele razy w zyciu. W szkole myslatem, ze
jestem przedsighiorczy, kiedy udato mi sie zwolnié z lekeji. Zaraz po studiach przedsigbiorczos¢
rozumiafem jako mozliwos¢ ,zatatwienia” tych rzeczy, ktdrych nie mozna byto normalnie kupic

| w sklepie. Dzi$ méwigc o przedsiebiorczosci mam na mysli akreslone cechy i zachowania, ktdre
sprawiaja, ze bierzemy zycie w swoje rece i realizujemy swoje zamierzenia.
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Miezaleznie od tego, jak pojmujermy
przedsigbiorczosd, ma ona swoj pocza-

tek w pragnieniu. Ludzie czesto mdwig,

2e chea cod Zmienic w swaim zycil, ale
poprzestaja tylko na samym mawieniu. Za
tymi stowami nie idg okreslone czyny. Dla-
ezego? Bo w ich dotychozasowym Zydiu nic
wwyraznie im nie przeszkadza. Nie uwiera
na tyle, aby rozpoczad proces zmian. Dzigje
sie tak w miyésl zasady, Ze najwickszym
wrogiem wspanialego Zycia jest stosunko-
wao wygodne 2ycie, Zadowala nas to, oo
marmy, wisc na tym poprzestajemy. To tak,
jak w shynnej anegdocie o psie, kidry siedzi
na gwofdziu, ale nie schodzi z niego, bo
bal jest do wytrzymania,..

Cztowiek przedsigbiorczy ma
wizje

Widzi obraz swojego zyda i uklada
go tak, jak puzzle. Ale jest to mozliwe
tylko wiedy, gdy wie, jak ten obraz ma
wyalgdad. Pamigtam ocpowiedd o rzei-

biarzu, ktdry z kawatka granitu stworzyl
wispaniate dzieto. Ludzie pytali go, jak to
sie stalo, ze przy pomocy miotka i diuta
udato mu sie ozywic skate.

- To tylko moje narzedzia — odparl rzez-
biarz. - la po prostu odtupalem to, co
nie pasowato do mojego obrazu.

Bez mocno Zanysowans] wizjl naszego
Zycia nie uda nam sie nic osiggnac, do
niczego nie dojdziemy. Tak bylo z Alicjg
w Krainie Czardw, Spotkala na rozdrozu
Pana Gasienice i zapytata go, w ktdra
strone ma pdjsc. Ktdrg droge wybrac?
— A dokad cheesz dojsc? — spytat.

— Mie wiem — przyznala,

Ma ta Pan Gasienica odpart:

— To cbojetnie, kidra droge wybierzesz.

Czlowiek przedsigbiorczy

jest nastawiony na wiasciwe
rezultaty

Majwazniejsze prawo na swiecie to
prawo preyczyny i skutku. Przyczyny to
nasze czynnosd, zachowania i wybary,
ktarych dokonujemy. Te wybory prowa-
dza nas do konkretnych rezultatéw. Dla-
tego zanim dokonamy jakiegos wyboru,
powinnismy zastanowid sig, jaki bedzie
skutek naszej decyzji.

Wyobrazmy sobie, ze cheemy by tam,
gdzie ludzie, ktdrzy prowadzg wspanialy
styl zycia, sa wolni, niezalezni finanso-
wio, szczaslivi | zdrowi. Jesli choemy
osiagnacd to samo, musimy ten obraz
Jrozebrad na kawatki” i zobaczye, jakie
puzzle trzeba utozyd. lakich wybordw
musimy dokonad. Majwigkszym biedem
jest robid weiaz to samo | oczekiwad
innych rezultatdw. Mic nie zmieniac

i dziwid sie, Ze nic sig nie zmienia.
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Cztowiek przedsiebiorczy ma
to, na czym sie koncentruje
Wiekszosd ludzi koncentruje sie na pracy,
wiec po prostu ma prace. Tylko nieliczni
potrafig skoncentrowac sie na rezulta-
tach, To oni osiggajg najlepsze efekty.
Optymalnym rozwiazaniem jest praca
widziana przez pryzmat rezultatdw.
Dziatanie | dokonywanie wyboru z mysla
o efekeie kofcowym. Tylko wiedy, gdy
wiemy, jak ten efekt ma wyglzdac,
bedziemy umigjetnie dobierali czynnodd,
ktdre nas do niego doprowadza.
Koncentracje mozemy tez rozpatnpwad

w innym aspekcie. Wyobrazmy scbie, ze
jeden cztowiek wspdtpracuje z Akuna, jest
skoncentrowany tylko na te] pracy, a druqi
JZajrmuje sie” Akung przy okazji robienia
inmych rzeczy. Ktdry 2 nich bedzie mial
lepsze wyniki? Ten, kidry skencentrowat
sie tylko na jedne] dziedzinie, bo magt
podwiecic Jg) wystarczajgeo duzo cZasy

i uwagi. Ten drugi natomiast, ponie-

waz zajmuje sie wigloma dziedzinami,

w Zadnej z nich nie csiggnie dostatecznie
dobrych rezultatdw.

Jestern zaszokowany pewna prawidio-
wioscig — zasada, ktorg odkryt wioski
ekonomista = Pareto i ktara prayjeta
nazwe od jego nanwiska. Stwierdzit,

zew rekach 20% ludzi na swiecie jest
80% wszystkich dobr, a 80% z nas ma

w kieszeni pozostate 20% dobr. Dlaczego
tak sie dzieje? Ludzi mozna podzielic na
trzy grupy. Pienwsza z nich nie ma w ogole
wyznaczorych celdw, Czy w te] sytuaci
majg szanse gdziekohwiek dojsc? Nie,
Poniewaz nie wiedza, dokad ids. Druga
grupa ludzi ma wyznaczone cele, ale ich
nie zapisuje. Po prostu stara sig je zapa-
migtad. Wigkszosc z nas jest w tej grupie,
Osiagamy dobre rezultaty, ale nie takie,
jak ostatnia, trzecia grupa ludzi. Malezg do
nigj ci, ktdrzy jasno okreslajg swoje cele,
zapisuja je, weryfikujg | kancentrujg sig na
nich. Te 20% ludzi, ktérzy wedlug zasady
Fareto posiadajg 80% kapitatu na swiede,
to wiadnie ci, ktdrzy naleza do te grupy.

Cztowiek przedsiebiorczy
poswieca sig czemus, co robi
dobrze

Maturalne jest to, ze jedne rzeczy
robimy lepiej, a inne gorzej. Kios, kio
swietnie gra na skrzypcach, raczej nie
zostanie wirtuozem fortepianu | od-
wrotnie — ktos, kto sie koncentruje na
fortepianie, racze nie bedzie wirtuozem
skrzypiec. Czesto mamy problem, jaka
droge zyciows wybrad, Jestedmy bardzo
dobrzy w jednej dziedzinie, a dobrzy
wowielu innych. Nie wierny, jaka decyzje
podjac? Co robic dalej? Rozwigzanie
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jest bardzo proste - zaznaczrmy to,

w czym jestedmy najmocniejsi | nad tym
pracujmy i to rozwijajmy, Dlaczego?

Bo jeédli cos robimy dobrze, to dzigki
nauce staniemy sie w tej dziedzinie tylko
bardzo dobrzy. A jedli cos robimy bardzo
dobrze, to dzieki nauce | doskonaleniu
staniemy sie w te] dziedzinie mistrzami.
& przeciez na tym nam zalezy.

Cztowiek przedsigbiorczy ma
postawe zwyciezcy

Kazdy z nas ma problemy. Ma szczescie
na Swiecie sa takze rozwigzania. Ob-
serwujgc ludzi, zauwazymy, 2e 53 tacy,
ktdrzy w kazdym problemie znajduja
rozwiazanie i tacy, ktdrzy w kazdym roz-
wigzaniu znajdujg problem. To od nas
zalezy, na czym sie koncentrujemy. Czy
na problemach, czy na rozwigzaniach.
Czy poddamy sig, czy bedziemy szukali
wyjscia z trudnej sytuacji.

Bylem kiedys zauroczony zdaniem, ktdre
widniato nad drzwiami wejsciowymi
pewnego przedsiebiorcy:  Zapraszam

z kazdym problemem, jezeli tylko masz
propozycje jego rozwigzania”. My
jestesmy przyzwyczajeni do tego, ze inni
mdwia nam, jak zyé, co robid. ldziemy
do naszego sponsora, ZWierzamy sie

z prableméw i aczekujemy gotowego
rozwigzania. Tymczasem madry sponsar
zapyta nas: A jak sadzisz?" lub ,Co ty
bys zrobit?" Dzieki temu sami jestesmy
zmuszeni znalezd wyjicie z sytuadji.

| to sprawia, Ze uczymy sie radzic sobie
sami.

Czfowiek przedsigbiorczy
potrafi zmieni¢ swoje nawyki
W Kanadzie pdtnocne| przez caly czas
jest zimno, a nieg topnigje | mroz
slabnie tylko na dwa tygodnie w roku.
Wedy, zamiast sniegu, na drogach
tworzg sie ogromne kaleiny. Po tych
dwidch tygodniach wszystko zamarza,

a powstate koleiny s3 tak twarde, 2e przy
drogach mozna zobaczyé napisy: |, Kie-
rowco Uwazaj, ktorg koleine wybierzesz,
bo bedziesz nig jechal przez najblizsze 50
kilometrow”.

Czesto ludziom trudne jest wyrwad sie
z jedne] keleiny do drugie]”, bo naszym
yciemn kieruja nawyki i zle paradygrma-
ty. Dlatego musimy madrze dobierad
sobie przyjaciat, zwracad uwage na to,
z kim pracujemy i przebywamy, by ci
ludzie, kiedy bedziemy cheieli zrobid
cos wyjatkowego, niezwyktego, takiego
jak wyrwanie sie z jakiejs koleiny”, nie
przeszkadzali nam rozwijac sie i nie
odwodzili nas od naszych celdw i po-
st

Czlowiek przedsigbiorczy nie
rezygnuje

Kiedy juz marmy wizje, widzimy obraz i cel,
widwiczas powinnismy do niego dazye. Na
swiojej drodze na pewno napotkamy prze-
szkody, ale one nie moga nas zniechecic.
Amerykanscy naukowey przeprowadzili
kiedys bardzo ciekawe doswiadczenie.
Urigscili w jednyrm alowarium szczupaka

i mate rybki, ktdre oddzielili od niego
szybg. Glodny szezupak na poczatku
probowal zlapad rybki, ale napotykal nie-
widzialng przeszkode — szybe. Poobijary,
po pEwWnym czasie zrezygnowat, a wiedy
naukowcy wyjeli szybe. Okazalo sig, ze
szczupak juz nie atakowal rybek, chodaz
phywaty one dockofa niego. Mimo tega,
ze miat pokarmu pod dostatkiem, niediu-
go potem zasnaf z glodu,

Cztowiek przedsiebiorczy jest
profesjonalista

Profesjonalizmu mozna sie nauczyd. Ja
ucze sie go od mojego syna Jaska. Cd
czascw szkoly podstawowe] chodzilem
razerm 2 nim na treningi tanca i umiera-
fem = nuddw patrzge, jak przez pdttorg)
godziny dwiczy te same kraki, W tej chiwi-
li Jasiek ma 15 lat. | jako jeden z dwach
napaybitniejszych reprezentantéw nasze-
go kraju wziaf udziat w mistrzostwach
Swiata w tanicach latynoamerykanskich

w Barcelonie. lego trud praynidst wymier-
ne efekty. Teraz obserwowanie, jak Jasiek
tanczy, to duza przyjemncsd, Ale ten
sukces kosztowat go bardzo duzo pracy
— cztery godziny codziennie spedza na
parkiecie. Dzieki laskowi wiem juz, czym
sg prawdzivwe fundamenty.

Cztowiek przedsiebiorczy
wiasciwie sie komunikuje
Wiasciwa komunikacja sprowadza sig
do dwach zasad. Po pierwsze: pytaj, po
drugie: stuchaj. My na ogdl stosujemy
réwniez dwie zasady. Po pierwsze: mi-
wimny, po drugie: jeszcze wisce] mdwi-
rmy. Wiasciwa komunikacja ma zradlo
w znajomesc natury ludzkiej = ,ludzie
przede wszystkim skupiaja uwage na
sobie, a nie na tobie”.

Crtowiek przedsiebiorczy posiada te
wszystkie cechy — ma wizje, jest na-
stawiany na rezultaty, koncentruje sie
na celu, podwieca sie czemus, co rabi
dobrze, ma postawe zwyciezgy, jest
profesjonalisty | wiadciwie sig komuni-
kuje. Czlowiek przedsiebiorczy wie, ze
najwazniejsza zalety przedsiebiorczoici
jest to, Ze mozermy sie jg] nauczyd.

B Opracowala Grazyna Michalik
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