Fachowcy radza

Program znizek

Proponujemy Alveo

Marek Wawrzenczyk,
doswiadczony

specjalista do spraw
marketingu, w firmie
Akuna na pozycji

Vice Presidenta,
doradza, o czym nalezy
opowiedziec w czasie
prezentacji
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- W poprzednich wywiadach oma-
wilismy dokladnie dzialanie pre-
paratu. Wiemy, w jaki sposdb od-
dzialuje na komdrke i na caly nasz
organizm. Co dalej?

- Nalezy przedstawic naszemu roz-
mowcy program znizek. Zwrocic
uwage, Ze nie jest to umowa pomig-
dzy klientem a dystrybutorem. Umo-
wa zawierana jest miedzy klientem
a firma Akuna. Dzieki niej kon-
sument ma pewnosc, Ze na jasnych
i uczciwych zasadach bedzie kupowat
Alveo coraz taniej. Firma natomiast
wie, kto korzysta ze znizek, poniewaz
kazda butelka preparatu ma swoj
identyfikator, dzigki ktoremu wiado-
ma, kto ja nabyt. Ma to zapobiec dal-
szej nieuczciwej dystrybucii.

- Na czym polega program
znizek?

- Cena detaliczna preparatu
w aptekach i sklepach zielar-
skich to 175 z}. W momen-
cie, kiedy zawarlismy umo-
we z firma Akuna, mozemy
kupowac preparat taniej.
Od 1 do 3 zakupionej butel-
ki znizka wynosi 10 proc.
ceny detalicznej (koszt Alveo
- 157,50 z1); pomigdzy
4 a 11 zakupiona butelka
otrzymujemy 20 proc. znizki
(koszt Alveo - 140 z1), mie-
dzy 12 a 31 sztuka znizka
to 25 proc. ceny detalicznej
{Alveo - 131,25 z1). Miedzy
32 a 60 zakupiong butel-
ka znizka wynosi 30 proc.
(Alveo - 122,50 zi). Gdy licz-
ba zakupionych preparatéow
przekroczy 60 sztuk, mamy
mozliwosc nabywania Alveo
bezposrednio z firmy, w ce-
nie 105 zi za butelke. Do tego
momentu zaopatrujemy si¢
u osoby, ktéra polecita nam
preparat (tzw. Sponsor).

- Nasz rozmdéwca widzi ko-
rzysci wynikajace z programu
znizek. Zastanawia sie nad
czteromiesieczng kuracja.

— Pokazuje mu, ile moze za-
oszczedzic nabywajac cztery
butelki preparatu. Cena de-
taliczna Alveo to 175 zl. Kuracja
czteromiesigczna kosztowalaby
wiec 700 z1. Przystepujac do pro-
gramu znizek uiszczamy jedno-
razowsg oplate 60 zI (koszt mate-
rialéow i wpisu do ewidencji kon-
sumentow). lle wtedy zaplacimy
za cztery butelki? - pytam mojego
rozmowce. 560 zi (4x140 zi). Gdy
dodamy koszt oplaty 60 zl, wynosi
to 620 zt. Zaoszczedzilismy 80 zi

- Wiemy juz, na czym polega pro-
gram znizek. Co teraz?

- Wtedy pytam, czy pan/pani chcial
by/chcialaby pi¢ Alveo. Jesli tak, chee
wiedzieé, czy chece nabyc preparat
w cenie detalicznej, czy woli skorzy-
stac z programu znizek. Wigkszosc



moich rozméwcdw odpowiada,
ie chce miec preparat taniej. Wtedy
przystepujemy do zawarcia umowy.

- Zdarza sie, ze nienaturalnie
przeciggamy moment podpisania
umowy. Wertujemy notatki i do-
kumenty. Odbiegamy od tematu
rozmowy. Dlaczego tak sie dzieje?
— To prawda, Ze czgsto sztucznie
przeciagamy spotkanie. Boimy sie za-
proponowac naszemu rozmowcy na-
bycie preparatu. Powoddw moze byc
wiele. Po pierwsze — mamy zbyt mate
doswiadczenia, jesli chodzi o dzia-
lanie preparatu (nie pijemy w ogole,
pijemy zbyt krotko lub nie odczuli-
smy jeszcze ewidentnego dzialania
Alveo). Drugi powdd to strach przed
odmowa. Boimy sie, Ze nasz zna-
jomy nam odmowi. To jest bledne
myslenie, poniewaz nie przyszlidmy
do znajomego, aby na nim zarobi¢
pienigdze, ale po to, aby mu pomdc.
Proponujemy mu preparat, dzieki
ktoremu zachowa zdrowie.
Pamietajmy, Ze odmowa nie do-
tyczy nas osobiscie. Nie mozna jej
traktowac perso-
nalnie. My wie-
my, Ze preparat
jest dobry. Jesli
ktos nie chce sko-
rzystac z naszej
oferty, sam natym
traci, Nie my.

Po trzecie -
nie chcemy, aby
nasz znajomy po-
myslal, ze zarabia-
my na nim pienia-
dze. Tu wazna role
Ogrywa program
znizek. My sami
z niego korzysta-
my i proponujemy
to znajomemu. On
ma wybdr: apteka
= 175 zi lub tanie;.

- Jak przezwycie-
2y¢ te wszystkie
obawy?

- Przypomnijmy
sobie, w jakim celu
przyszlismy do na-
SZEgD ZNajomego.

I nie bojmy si¢ zadac pytanie:
czy po tym, co ustyszaled na temat
preparatu, chcesz go pic? A jesli tak,
to czy chcesz nabywac preparat dro-
Zej czy taniej?

- Nasz znajomy chce pic preparat,
ale mdwi, e nic nie podpisze.

— Nalezy uszanowac jego decyzjg.
Prosze zwrdcic uwage, Ze w umo-
wie nie ma stowa o tym, ze pan/
pani cos ,musi”. Moina byc tylko
konsumentem. Nawiasem mdwiac,
czy bez umowy mozna Korzystac
z telefonu lub telewizji kablowej?
Umowa z firma Akuna umoiliwia
korzystanie z programu znizek. Za-
wsze mozna nabyc preparat w apte-
ce, w cenie detalicznej.

- Na spotkaniach czesto ulegamy
presji i odspreedajemy pierwsza
butelke taniej, bo to nasz dobry
Znajomy...

- Po pierwsze - lamiemy w ten
sposéb zasady firmy. Po drugie
- okazujemy brak szacunku wo-
bec znajomych. Umowa zawarta

Program znizek

z klientem jest gwarantem mozli-
wosci kupowania taniej. Jakié czas
temu zadzwonila do mnie pani,
ktora wypila juz osiem butelek pre-
paratu, ale punkt, w ktérym je na-
bywala, przestal istniec. Poniewai
pani nie miata umowy, w firmie
nie bylo dowodu na to, ze faktycz-
nie nabyla te butelki. Nie moglem
jej zaliczy¢ tamtych zakupdw.

- Zdarza si¢, ze na rynku
czy w aptece jest taniej, np. 140 zl.
— Za ile ty mi sprzedasz - pyta ko-
lega. Co wtedy?

- Pytam, jak dlugo chce konsu-
mowaé preparat. Jesli zrozumial,
na czym polega dzialanie Alveo, be-
dzie chciat pi¢ diuzej. Czy w takiej
sytuacji woli mieé zawsze tg sama
ceng, czy kolejne butelki wedlug
programu znizek? Spotkatem sie
jui z sytuacja, ze sprowadzano z za-
granicy przeterminowane prepara-
ty. Zdarzaty sie réwniez przypadki
ich rozcieficzania. Takie preparaty
trafiaja do klienta bez zawierania
umowy lub s3 dostepne przez In-
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ternet. Niejednokrotnie maja one
zamazany kod kreskowy. Wtedy
jestesmy pozbawieni mozliwoéci
sprawdzenia, jakie jest Zrodlo po-
chodzenia preparatu.

Prosz¢ pamietaé, ze Alveo
jest suplementem zywnosciowym.
A wigc Zrodlo nabywania prepara-
tu powinno by¢ wiarygodne, najle-
piej od dystrybutora naszej firmy,
ktory sam jest konsumentem i do-
swiadczyl dzialania preparatu.

- Umowa, ktora podpisujemy
zawiera imie i nazwisko oso-
by, od ktorej dowiedzieli$my sie
o Alveo. Dlaczego waine jest pra-
widlowe i uczciwe wypelnienie tej
rubryki?

- Nalezy zwrocic uwage, Ze nie pro-
pagujemy sprzedazy, ale przekazy

wanie informacji. A za przekazang
informacja plyna okreslone ko-
rzysci. Program jest skonstruowa-
ny tak, ze ilodci preparatow zaku-
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pionych przez naszych znajomych
i znajomych naszych znajomych
sa nam sumowane, a wiec kazdy
konsument moze w krotkim czasie
osiagnac najwyisza , czterdziesto-
procentowa znizke.

Jakis czas temu zadzwonil do mnie
pan Bronistaw Kukawka, ktory
poprosit mnie, abym przekazal
informacje o preparacie pani Do-
rocie Stalinskiej.
To pan Broni-
slaw umowil nas
na spotkanie.
Wryslal e-mail do
pani Daroty, gdy
ustyszal w telewi-
zji jej wypowiedz
dotyczaca potrze-
by suplementacii.
I chociaz pan Bro-
nistaw na spotka-
niu nie byl, to jego
nazwisko widnieje
na umowie, ktéra

zawarla pani Dorota Stalinska z fir-
ma Akuna. Bo to dzieki niemu do-
szlo do spotkania. Pani Dorota pije
Alveo i jest zafascynowana tym pre-
paratem. W jej grupie konsumenc-
kiej znajduje si¢ juz ponad tysiac
osob. A korzysci z tego ma rowniez
pan Bronistaw Kukawka. Firma wy-
nagradza go za to, ze doprowadzit
do przekazania informacji o prepara-
cie Dorocie Stalinskiej.

- Firma Akuna daje nam preparat
Alveo dostepny w systemie znizek,
ale rowniez moiliwosci wspol-
pracy. Czy wspominaé o tym
na pierwszym spotkaniu?
— To prawda, ze nasza firma oferu-
je fantastyczne mozliwosci wspol-
pracy. Na pierwszym spotkaniu
wspominam o tym nie wdajac sig¢
w szczegoly. Uwazam, ze tylko za-
dowolony konsument moze byc
naszym wspolpracownikiem, po-
niewa tylko wtedy bedzie przeka-
zywal rzetelne informacje na temat
dzialania preparatu Alveo wsrod
swoich znajomych.
Pamietajmy o tym, Ze idea naszej
firmy jest to, aby jak najwigcej lu-
dzi na swiecie dzieki programowi
znizek moglo nabywaé Alveo w jak
najnizszej cenie. Nie chodzi wigc
o tworzenie rynku sprzedawcow,
ale o tworzenie rynku konsumen-
téw. A te osoby sposrad konsu-
mentow, ktore zechcg przekazywad
rzetelng informacje dalej, sa i beda
wynagradzane przez firme¢ Akuna.
Katarzyna Mazur




Program znizek

Cena detaliczna: 175 z#
Start z AKUNA: 60 zt

Program znizek

1-3 szt. 10% | 157,50 zf

4-11 szt. 20% | 140,00 zt

12-31 szt. 25% | 131,25zt

32-wiecejszt. |30% | 122,50 zt

Lider, Senior Dystrybutor 40% | 105,00 z}

Wyjqtki

Jednorazowo* 20 sZt. | 30% 122,50 zt

Jednorazowo 60 sZt. | 35% | 1 13,75 zt

* dotyczy triangle



