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Od czterech lat jestem zwig-
zany z firmg Akuna, z pre-
paratem Alveo i z ludimi,
ktorym kiedys zapropono-
walem zdrowie | mozliwosci
finansowe. Zwiazany nie
umowa, lecz sercem.

Co wedlug mnie jest naj-
wazniejsze w mojej pracy?
Jak przedstawiam produkt?
Jak omawiam maozliwo-

4ci osiggniecia stabilizacji
finansowej?

Najwazniejsze, aby po-
traktowad swoje zajecie
powaznie i $wiadomie.
Trzeba przygotowad
wiasciwy schemat poste-
powania i konsekwentnie
go realizowad. | nie baé sie
zadawania pytan. Inaczej
nigdy nie poznamy odpo-
wiedzi. A gdy ustyszymy
LNie”, uszanujmy to.

Schemat

Powiedzenie, ze preparat
jest dobry, to za mato. In-
formacja, jakg przekazemy,
jest ziarmem, ktdre moze
wykietkowad | wydac plon
po miesigcu lub po kilku la-
tach. Czesto czlowiek wraca

po diuzszym czasie i mo-
wi: Wiesz, ja sprobuje”.

A gdy zaczyna pic, mowi
«Moglbys mi jeszcze raz
przedstawié te mozliwosci
finansowe?”. Dzieje sie tak,
bo to ziarno gdzies w nim
thwi, bo przekazujemy infor-
macje, a nie zmuszamy czy
namawiamy. Proponujemy
zdrowie i mozliwosci finan-
SOWE, d NasZ rozZmowca,
podejmuje decyzje. Musimy
ja uszanowac, bez wzgledu
na to, jaka jest. Aby prze-
kazac informacje, nalezy
mied swdj pakiet i Alveo do
prezentacji.

To niektérym wydaje sie
upokarzajgce, bo muszg
«chodzi¢ z teczkg”. Ale od
dawna wiadomo, ze jeden
obraz jest wart wiecej niz
tysigc stéw. Jedli osoba
zobrazuje sobie wiedze,
ktéra otrzymata, wiecej
zapamieta.

Wstep

Przygotowalem prezenta-
cje, obrazy, ktdre pokazuje
rozmowey. Od czterech lat
stosuje ten sam schemat,
wszystko jest utozone po
kolei i po kolei omawiane.
Po wejsciu, zaraz po przed-
stawieniu sie, nalezy ustalic,
co chcemy przekazac: ,Mam
dla pana informacje na
temnat zdrowia i mozliwo-
4ci finansowych. Zeby je
przedstawic potrzebuje ok.
40 minut. Czy dysponuje
pan tym czasem?”. Jesli
nasz rozmowca ma tylko 15
minut, dopijmy kawe i ustal-
my inny termin. Inaczej
musielibysmy powiedzied

il u I

co trzecie sfowo (o ile tak
potrafilibyimy), ale czy wte-
dy ten pan cos zrozumie?
Potrzebujemy 40 minut.
Ustalmy, kiedy rozmadwca
bedzie nimi dysponowat. To
jest wazne réwniez dlatego,
e jezeli ktod powie, 2e ma
40 minut, to nie wyjdzie po
10 minutach. Ustalenie cza-
su rozmowy da nam szanse
przeprowadzenia jej do kon-
ca. A wtedy nasz rozmowca
dostanie pelng informacjg

i bedzie mogt swiadomie
podjac decyzje, czy to go
interesuje, czy nie.

Ziota

Prezentacje zaczynamy

od wiadomosci o ziofach.
Wszyscy mamy je w ra-
mach naszego pakietu.
Alveo, to ekstrakt wodny
26 rodlin, z ktérych kazda
ma dziatanie lecznicze. 53
one polaczone po kilka ziot;
w grupach ich dziatanie jest
wiecksze niz kazdego ziota

z osobna (dziatajg synergicz-
nie). Poszczegdine grupy
ziot oddziatujg na poszcze-
golne narzady i funkcje,

a wiec dziatajg komplekso-
wo na caly nasz organizm.

Dr Khoshbin

Musimy przedstawic twarce
preparatu. Nie chodzi

0 omawianie Zyciorysu czy
stanu rodzinnego, ale o to,
co go sklonito do pracy nad
Alveo? lak ta praca przebie-
gafa, ile zajela czasu?

Badania
Dobrze jest omadwic wyniki
badan. 53 one potwierdze-
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niem, ze Alveo to efekt lat
pracy badaweczaj | obserwa-
cji klinicznych. Mastepnie
przedstawiamy badania
Instytutu Roslin i Przetwo-
rowy Zielarskich w Poznaniu,
ktare wykazafy, ze Alveo
posiada trzy grupy srodkow
aktywnych biologicznie. Ale
zanim ktorakohwiek z tych
grup zacznie dziafad, Alveo
OCZYysZCZa Nasz organizm

z toksyn. Nastepnie srodki
rewitalizujace i remineralizu-
jgce na powrdt pozwalajg na-
sZemu organizmowi czerpac
wszystkie potrzebne wita-
miny | mineraty z przewodu
pokarmowego, uzupetniaja
braki skladnikdw odzywczych
w naszym organizmie. Dalej
trzeba powiedzied o grupie
srodkdw immunomaoduluja-
cych, a wiec wzmacniajgcych
nasz uktad cdpomosciowy.
Alveo korzystnie wphywa tez
na ukiad nerwowy — dziala
tonizujgco.

Dzieki badaniom przepro-
wadzonym na chromato-
grafie mamy dowadd, ze

w Alveo znajduja sie wyze]
wymienione zwizzki.

Certyfikaty

Dla naszego rozmaowcy
istotne jest, czy Alveo po-
siada atesty.

; Pokazujemy wiec zezwole-
nie Gléwnego Inspektora
Sanitarnego, ktory dopusz-
cza Alveo na polski rynek.
Wielu ztoiliwych mawito,
ze Alveo ma atest tylko
do 15 grudnia 2005. To
nieprawda. W momen-
cie wejscia Polski do Unii
Europejskiej, kazda partia
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Alveo, ktéra trafia do Polski,
posiada certyfikat. Nastep-
nie mowieg o tym, ze na
Miedzynarodowych Targach
Medycyny Naturalnej ECO-
MED wv Toruniu preparat
zajal 1 miejsce w kategorii:
naturalny preparat leczniczy.
W Kanadzie Akuna posiada
certyfikat kontroli jakosd
produkcji | zarzadzania 150
9001:2000, certyfikat GMP.
Wszystko to potwierdza
nam, Ze preparat jest bar-
dzo dobry i bezpieczny.

Przykfadowe wyniki
Dla kazdego konsumenta
najistotniejsze bedzie to,
jak on poczuje dzialanie
preparatu? Dla przykfadu
podajmy dwa wyniki badar
i powiedzmy o wiasnych
doswiadczeniach i o tzw,
pogorszeniu piernwotnym,
ktare nie jest wynikiem
dziatania Alveo, ale efektem
szoku naszego organizmu
na poczatek oczyszczania.

U wielu osdb objawia sie to
wzmozona praca jelit, moze
wystapic krotki dyskomfort.
Nalezy o tym uprzedzic. Wy-
stapienie tych objawaw, be-
dzie tylko potwierdzeniem,
7e Alveo zaczyna dziatac.

Program znizek

Kiedy przekazalismy petna
informacje o Alveo, nalezy
powiedzied kilka stow na
temat ceny i na temat moz-
liwodci nabycia tego prepa-
ratu i przeprowadzenia 34
miesiecznej, podstawowej
kuracji. Ma wiele chorob
pracujemy bowiem latami,
wiec nie fudimy sig, ze

szybko usuniemy przyczyny
choréb. Zeby ustali¢ pod-
stawowy okres zazywania
Alveo, ktory daje mozliwosd
preywrocenia w organizmie
stanu réwnowagi, wazne
sq nie tylko subiektywne
odczucia, ale takie wyniki
analityczne, ktore ulegajg
pozytywnym zmianom.
Malezy ocmowic program
znizek. Cena detaliczna
175z, Preparat dla oso-

by doroste] wystarcza na
32 dni, a wiec dzienna
miarka kosztuje 5,4zl Cena
pordwnywalna do paczki
papierosow, dziatanie juz
nie. Mawimy, Ze mozna
przystapic do programu
znizek (60 zf rejestracja

raz na cale zycie) i wtedy
juz ten podstawowy 3-4
miesieczny ckres zazywania
Alveo jest znacznie tanszy.
Ludzie bojg sie cokolwiek
podpisywad. Trzeba zazna-
czyd, Ze ta umowa do ni-
czego nie zobowigzuje, daje
jedynie prawo do nabywa-
nia preparatu taniej. A to,
jak nasz rozmowca bedzie

z tego prawa korzystal, to
juz jego wybor - czy raz na
miesiac, czy raz na pot roku,
| tak 1-3 butelki 10% taniej,
4-11butelek 20% znizki,
12-31 butelek 25% taniej,
32- 60 butelek 30% znizki,
a powyze| 60 sztuk — moz-
liwosé kupowania Alveo

z 40% znizka.

Ma pierwszym spotkaniu nie
bedziemy wchodzié w szcze-
goly planu marketingowego
i awansow na pozycje me-
nadzerdw, bo te 40 minut
to jest bardzo ograniczony
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czas. Zasugerujmy jednak,
Ze istnigje mozliwosd posia-
dania 40% znizki. Wtedy,
przy kolejnym spotkaniu,
konsument zapyta nas, co
znaczy ta mozliwosc. Dalej
pokazujemy program znizek
doktadniej. Czteromiesiecz-
na kuracja to wydatek 700zt
i kazda kolejna butelka
zawsze bedzie w cenie
detalicznej. Przystepujgc

do programu znizek, raz

na cate zycie ptacimy 60z

i mamy prawo do kupo-
wania Alveo taniej. Wtedy
pytam mojego rozmowce:
«W jakiej cenie bedzie mial
pan te 4 butelki?” To jest
pierwszy moment, kiedy on
spojrzat na program znizek.
Gdy powie, ze za 560z1, to
naprawde zobaczy te zniz-
ke. | kazda nastepna butelka
naliczana w sposob narasta-
jacy bedzie w coraz nizszej
cenie. Nie kazdy zaczyna od
razu od 4 sztuk, pokazujemy
wigc inng mozliwaosé, W tym
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momencie wyjmuje bro-
szure Ziota”, Omawiam ja
kartka po kartce. Na koncu
jest wykaz chorob, ktdrych
przyczyny Alveo usuwa

Z naszego organizmu. Alveo
nie leczy tych chorab! To nie
jest lek! Ono usuwa przycey-
ny ich powstawania. To jest
wazny moment rozmowy;
pytam maojego rozmowce,
czy widzi w gronie swoich
przyjacial, znajomych, ludzi,
ktarzy majg wymienione

w broszurze dolegliwodci.
Jesh mowi |, Nie, wszyscy
maoi znajomi sg zdrowi”, to
albo ich nie zna, albo nas
niepowaznie traktuje. To jest
sygnat, Zeby na tym etapie
zakonczyd rozmowe. Jesli
mawi, ze tak, pytam dalej:

- Czy kiedy pan poczuje
dzialanie Alvea, to wie-
dzgc, ze pana znajomi maja
wymienione w broszurze
dolegliwosci, powie pan im,
ze jest preparat, ktory moze
im pomoc?

- Oczywiscie.

- To pomozemy panu

w przekazaniu tej informacji
{czlowiek, ktary zaczal pic
Alveo nie ma jeszeze wiedzy
na temat preparatu), Kiedy
trzej pana znajomi swiado-
mie podejma decyzje, ze
interesuje ich ten preparat

i kupia chociazby po 1 sztu-
ce, to pana grupa ma w su-
mie cztery sztuki. Wtedy
pana kolejne Alveo, mimao,
ze tak naprawde bedzie to
dopiera drugie, jest 20%
tansze. A rdznica marzy po-
woduje, ze w rzeczywistosci
jest 30% tansze (nie kupujgc
w sumie 32 sztuk Alveo).
Dalej pytam, czy ci przykla-
dowi trzej znajomi, ktarzy
zaczeli pic Alveo | poczuli
jego dziatanie, czy oni majg
W swojej grupie znajomych

7 dolegliwosciami wymie-
nicrymi w broszurze? | jezeli
tak, to, gdy beda cheieli,

im rowniez pomozenmy
przekazad informacje dalej.
Wizystkie ich zakupy beda
sie sumowaty, a wiec juz za
chwile nasz rozmowca bedzie
mial Alveo prawie za darma.
Prawie, bo za prace, ktdrg
jest dzielenie sie informacj

Z innymi | pomaganie im

w osiagnieciu takiej pozycji
finansowej, ktara pozwoli

im w sposob godny 2yé. Ta
przekazywana informacja

to jednoczesnie czas nauki,

a nasz rozmdwea zdobywa
w ten sposab praktyczng
wiedze, dzigki ktdrej pomoze
innym pic preparat tanie).
Pokazujemy dalej, w jaki
sposab mozna mied Alveo

z 40% znizkg. A taka znizka
pozostaje na cate zycie. Dalej
pokazuje mojemu rozmaow-
oy, Ze kiedy on dochodzi do
znizki 40% (co bylo wynikiem
zakupdw jego, jego znajo-
mych i ich znajomych), to za
chwile rdwniez ci przykia-
dowi trzej znajomi dojda do
znizki 40%, bo wkritce w ich
grupie wypite zostaje 60 bu-
telek Alveo. Za chwile kolejry
i nastepny, etc. | pod wzgle-
dem finansowym to przed-
siewziecie tak naprawde od
tego momentu dopiero sig
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zaczyna. A kiedy czlowiek
byt 2 nami na tych kilkunastu
spotkaniach, zrozumial, czym
jest Alveo, jakie mozliwosci
daje Akuna, podzielif sie tg
informacjg ze znajomymi,
pomagl im osiggngd znizke
40%, wiedy oni osobiscie
zamawiajg towar bezposred-
nio z Akuny, a za te prace,

od kazdej zamdwione] przez
nich sztuki Alveo, dostanie
od firmy Akuna wynagrodze-
nie za zorganizowanie tego
rynku. Akuna, zamiast placic
za reklame w radio i telewizji,
wyplaca premie wszystkim
asobom, ktdre przyczynity sie
do zbudowania rynku konsu-
mentdw, do podzielenia sig
infarmacjg. Wiele osob mdwi,
2e ci, ktarzy zaczeli 4 lata
temu, maja dobrze, bo oni
54 pienwsi, a reszta na nich
pracuje. To jest efekt nieswia-
domosd, ba nikt nie moze
byé w marketingu pierwszy.
Niewazne, kto kiedy ,zapi-
sat sig”, wazne ilu osobom
pomagl? lle osob nauceyt
niedc te pomoc dale? Jezeli
ktos przystapit do programu
znizek pied lat temu, kiedy
firma powstata i nikomu nie
przekazat tej informacji, nie
ma zadnego wynagradzenia,
mimo ze byl wezesniej niz
inni. Dzis w Polsce wypija

sie ok. 65 tys. sztuk Alveo
miesiecznie. To tylko mata
dzielnica Warszawy, a co

z resztg kraju? Czlowick przy-
stepujac do programu znizek
ma dostep do wszystkich kra-
jow, w ktarych dziala firma

i premig dostawac bedzie od
kazdej wypite] sztuki Alveo

w jego grupie, niezaleznie od
tego, w jakim kraju zostala
ona kupiona.

Program Auto

Firma Akuna oprocz premii
Proponuje nam program
Auto. Kiedy grupa zaczyna
wypijad 450 sztuk w miesigeu
(na poczatku dla kazdego
brzmi to abstrakayjnie), firma
Akuna, poprzez dofinan-
sowanie, pomaoze nam

w zakupie samochodu. Wiec
auto moze by zupetnie
gratis, jako dodatek do tego,

= Akuna




co i tak robimy. Bardzo diezko
byto méwic o promodji Auto,
kiedy w Polsce nie jeidzit
zaden samochod Akurny.
Pienwszy samochad mielismy
przyjemnost odebrad, razem
z matzonka, w lipcu 2002
roku, A juz w sierpniu 2002
kolejna osoba odebrata swij
samochod. Teraz przed Hote-
lem Gotebiswskim, w trakcie
warsztatow w Wisle, parkuje
kilkadziesigt samochoddw

z logo naszej firmy. Jest

to dowod, Ze Akuna daje
mozlivwosd, ktdre mogg

byé udziatem kazdego, pod
warunkiem, ze podejdziemy
do tego swiadomie i profe-
sjonalnie. Przygotujemy sie,
utozymy swoja teczke.

Dwa pytania

Ma koficu prezentacji musi-
my zadac rozmowcy podsta-
wowe pytanie; ,Czy widzi
pan celowosd siegniecia po
ten preparat dla siebie, dla
swoich najblizszych?" Jezeli
zakonczymy nie pytajac, nig-
dy nie bedziemy wiedzieli,
jaka byla jego decyzja. Moga
bye tylko trzy odpowiedzi:

« T2k, nie, zastanowie sie.”
Jezeli nasz rozmowea chee
sie zastanowic, zapytaj-

my, ile potrzebuje czasu?
Czesto stysze odpowiedz:
«Prosze zadzwonic za trzy
tygodnie.” Ten preparat ma
pomoc w zdrowiu, a jezeli
ktos bedzie trzy tygodnie

o tym myslal, rozboli go
glowa. Wtedy proponuije,
#e zadzwonie nastepnego
dnia, po rozmowie. Jezeli
ktos potrzebuje wiecej czasu,
moge sie z nim skontakto-
wad za dwa dni. Ale jezeli,
po 48 godzinach, nie chce
podjad decyzji, to juz nigdy
jej nie podejmie. Dwa dni
to maksymalny czas, kiedy
on moZe jeszcze pamietad,
o czym rozmawialismy.
Oczywiicie moze powie-
dziec, ze to go nie interesu-
ie. Mowig wtedy: ,Szanuje
pana decyzje, ale gdyby
cos sie zmienito, to prosze
o telefon do mnie.”
Dobrze jest podad wiedy
telefon zapisany na naszej
ulotee | Ziota”. Zamknelismy
te rozmowe, zostawiajgc
ulotke. To jest inwestycja.

Cena detaliczna: 175 z{
Start z AKUNA: 60 zi

~_Pro

Jednorazowo 60 szt.

* — dotyczy Triangle
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By¢ moze ten pan niedtugo
do nas zadzwaoni, dlatego,
ze nie bylismy nachalni.

Bo co z tego, ze bede
mistrzem sprzedazy, bede
uzywat przerdznych socjo-
technik i dzis sprzedam mu
Alveo? lakich moge uzywad
socjotechnik, zeby codzien-
nie rano wilizgnad sie do
jego domu i wlaé mu Alveo
do buzi? To musi by jego
swiadoma decyzja.

Jezeli odpowiedz brzmi
Jtak”, to nalezy zadad dru-
gie pytanie — W jakiej cenie
chee pan pi¢ Alveo, detalicz-
nej czy ze znizka?" Czesto
Jest tak, Ze osoba mowi, Ze
pierwszg butelke chee za
175zt Wtedy nie udowad-
niajmy wyZszosc programu
znizek nad ceng detaliczng.
Uszanujmy decyzje: ,Prosze
bardzo, ale jak pan pamie-
ta, podstawowa kuracja to
co najmnigj 3—4 miesigce,

a wiec w przyszhym miesiacu
wrocimy do tej rozmowy,

a te 17,5zl, ktore dzis pan
przeptacit miedzy ceng de-
taliczna, a 10% znizki, przy
drugim Alveo zwrdce panu

ram znizek

na poczet oplaty rejestracyj-
nej."” Masz rozmowca usly-
szal, ze zdeponowat u nas
swoje pienigdze, ze chcemy
cod mu zwrécic, bo prze-
ciez marza nie jest naszym
celem. Czesto przy drugiej
sztuce, on faktycznie zro-
zumial, o co chodzi w pro-
gramie znizek. My nasza
postawa powodujemy, ze
albo grupa konsumentow
sie rozrasta, albo jestesmy
tylko dobrymi sprzedawca-
mi Alveo. Jezeli powiedziat,
ze chee pic w cenie ze
znizka, wyjmijmy umowe:
«Potrzebuje pana imig,
nazwisko | numer PESEL".
Cztowiek wycigga dowdd

i tak sie konczy rozmowa.
Mie bajmy sie zadac pytania,
bo nie pytajac nie pozna-
my odpowiedzl. | nauczmy
sie podstawowe] rzeczy

— szanujmy decyzje innych,
Wedy jest szansa, Ze oni te2
nas uszanujg i w przysziosci
beda naszymi partnerami.

B Opracowata
Katarzyna Mazur

131,25z

122.50 zi




