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MLM jako forma
- przedsiebiorczosci

Zanim otworzymy wiasng firme, powinnimy zdecydowac, jaka

forma przedsiebiorczosci bedzie dla nas najbardzie] odpowiednia.
Mamy do wyboru biznes klasyczny, franchising oraz MLM. Przed
dokonaniem wyboru pomiedzy tymi formami przedsiebiorczoSci
zastandwmy sie, z jakimi problemami mozemy sie zetknac -
w kazdej z nich i na co musimy zwrdci¢ uwage.

Kapitat
Podstawowym wymaganiem, jesli
checemy otworzyd wilasng firme, jest
oczywiscie posiadanie kapitatu poczat-
kowego. Zardwno w firmie klasyczne],
jak i franchisingu bedziemy potrzebowa-
li duzej ilosci gotdwki. Jednoczednie nie
wolno nam zapomnied o ryzyku, kidre
jest nieodigeznym elementem tych form
przedsiebiorczosd. Pamietajmy o tym, Zze
nie ma i nigdy nie bedzie bezpiecznych
imwestycji. Chyba ze cheemy ulokowad
pienigdze na koncie bankowym..
Czy w MLM jest nam potrzebny kapital
B poczatkowy? Tak, ale w wymiarze

" symbolicznym, w przypadku wspdtpracy .
" 7 Akung — 60 Z1. A rena pierwszego

= preparatu?” - moze ktos zapytad. To
juz jest inwestydga w nasze zdrawie,
ktara nie ma nic wspdlnego z kapitalem

g ; poczatkowym.
Pomyst
Kolejng rzecza, bez ktorej nie uda nam
# sie zaistnie w biznesie, jest pomyst.

W firmie klasyczne| to element niezbed-
ny. Pesymisci twierdza, ze najlepsze
pomysty juz dawno zostaly wymyslone

i zrealizawane. la jestem optymists

i sgdze, Ze 53 one jeszcze przed nami,
Ale prawdopodobienstwo, Ze trafimy
na ,zloty zyle™ bez badan rynku, bez
wydawania setek tysiecy zlotych dla
sprawdzenia preferenci rynkowych jest
bardzo niewielkie. Jedli zdecydujemy sie
na franchising, ten klopot nas nie doty-
czy. Dostajemy gotowy pomyst. Musimy
tylko za niego zaptacic. Decydujac sie
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pamietac, ze firmy ML
a nie produkeja dobr i usfug.

Wzrost znaczenia dystrybucji wzgiedem produkcji e

w okresie ostatnich 100 lat jest bezdyskusyjny. Im bardziej

kunkurencyjn)fr rynek, tym wieksza rola dystrybucji. Warto
' i zajmuja sie wiasnie dystrybucja,

-_F’mfhﬁcja o _Dysﬁbucja % |
Rok 1907 80% » 20%
Rok 1967 50% Sl
Rok 1997 30% o 70%
Niekidre e .
produkty 'IU_m i it - A

na franchising, kupujerny wszystko — od
pormystu, poprzez caly system dziafania,
az po wizytdwki. Pod warunkiem, Ze
nas na to stad. Nie mozemy sie jednak
tudzic, ze kupujac pomyst na biznes,
mamy sto procent pewnosd, Ze odnie-
sigmy sukces.

Preytaczajac sie do firmy MLM, podob-
nie jak w przypadku franchisingu, nie
rriusimy szukad luki rynkowej. Pomijajac
sytuacje, w kidre] rozpoczynarmy wspdl
prace z firmg, ktdra dopiero startuje,
co zawsze obcigzone jest pewnym
ryzykiem, na ogol w MLM mamy do
czynienia z pomystem sprawdzonym

w praktyce,

Wiedza

Mie mamy zadnych szans na to, aby

w jakimkalwiek biznesie odniesd
sukees bez fachowe] wiedzy. W jaki
sposob zdobywamy wiedze w bizne-
sie klasycznym? Majczescie] poprzez
wiasne doswiadczenie, metodg prob

i bteddw, ktore nigjednokrotnie bedg
nas sporo kosztowaly, Nie mozemy
bowiem liczy¢ na to, ze czlowiek,
ktéry podejrzewa, iz chcemy otworzyd
konkurencyjny biznes, zdradzi nam
wszystkie swoje sekrely. Powie, co Zro
bi¢, abysmy dobrze funkcjonowali na
rynku, od czego mamy zaczac i na co
zwricid uwage, Jemu nie zalezy na na-
szym sukcesie, bo bedziemy stanowili
dla niego zagrozenie. We franchisingu
nie musimy wiedzy fachowe]j zdohy-
wad samodzielnie. Ona juz jest opla-
cona w kapitale poczatkowym. Ale nie
do kofica. Bo za regularne szkolenia
trzeba bedzie placic codatkowo.

W MWLM Zrodiem wiedzy jest nasza
linia sponsarowania, czyli ludzie, kta-
rym najbardzie) zalezy na tym, abysmy
odnieshi sukces. Dlatego naturalng rze
czq w MLM jest to, ze sponsor podzieli
sie 2 hami swoja wiedza | doswiadcze-
niem oraz pomoze unikngd bledow,
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My powinnismy by¢ po prostu obwarci
na wiedze, ktorg chee nam przekazad,

Pracownicy

Przez cale Zycie choialem uniknad dwoch
relag)i — bycia pracownikiem i bycia
pracodawey. Zatrudnienie pracowni-
kéwy wigze sie z ogromnym ryzykiem

— 2 koniecznoscig wyplacania pensji bez
wzgledu na aktualng syluacje firmy. Jesli
w naszej firmie byto 2le, to czy mogli
$my powiedzied pracownikom, Ze w tym
miesigcu pensji nie bedzie? Mie, ponie-
wai jestesmy prawnie zobligowani do
wywigzania sie z naszych zobowiazan
wobec pracownikdw. Dlatego w pierw-
szej kolejnosct musimy zadbad o ich
wyptate, a dopiero potem o nasz zysk,
MNawet jedli mamy pieniadze na wyplaty,
firma prosperuje dobrze | jestedmy za-
dowocleni z ludzi, ktérych wyszkalilismy,
to i tak istrieje ryzykeo, ze kios ich nam
Jpodkup” albo odejda sami, otwierajgc
konkurencyjna firme tuz za rogiem.

W WLM nie musimy sie tym przejmo
wad, poniewaz nie dziatamy w ramach

relacji pracodawca-pracownik, ale
partner-pariner. Poza tym nie ponosimy
wysokich kosztdw pracy (podatek od
wynagrodzen, sktadki ZUS) | nie istnicje
zjawisko konkurencii,

Aktywnosc wiasna

To niezbedny element w kazdej z form
przedsiebiorczosc. Ale, co cekawe, gdy
pracujemy w MLM, nasza doba trwa
wiece] niz dwadziescia cztery godziny,
Wiasciwie nie ma ograniczen, Dlacze
go? W plarie marketingowym Akuny
otrzymujemy minimum 6% prowiz)

od ceny premiowe] Alveo zakupione

go przez naszych menedzerdw. Cayli
mozna powiedzied, Ze marmy 6% udziatu
w aktywnosci, a wiec takze i czasie pracy
naszych wispdlpracownikaw, Zalozmy, ze
mamy strukture, kidra skiada sie 2 tysigea
menedzerdw i kardy z nich przeznacza
tylko dwie godziny dziennie na wspal
prace z Akung. To daje nam razem dwa
tysigce godzin. A jesh mamy 6% udziafu
w dwach tysigcach godzin, to nasza
doba trwa 120 godzin! Ale to nie znaczy,
ze mamy pracowad 120 gadzin, bo
korzystamy z te] wspaniatej rzeczy, kidra
nazywa sie duplikacia. Mozemy wyszkolic
wipdlpracownikow, tak jak wyszkalili nas
nasi sponsorzy. A kiedy nasl partnerzy
posiadaja taka samg wiegze | umigjet-
noscl jak my, mamy wrazenie, jakoysmy
przebywali i pracowali w wielu migjscach
jednoczesnie. To pozwala nam dowolnie
wydluzaé nasza dobe.

Przeptywy finansowe

Kazdy z nas wie, co to jest odroczony
termin ptatnosci. Przedsiebiorcy tygo-
dniami czekaja na rozliczenie, a i tak
sg szczedliwi, kiedy w koncu pienigdze
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Skad bierze sie koncowa cena produktu?

AZ tyle mozna
przeznaczye,

bez zrmiany

ceny kofoowej,
na wyplaty za
przekazanie
informacj

o produkcie

i dostarczenie go
do kliental

P — Produkzjs, H — Hurtownik, O — Detalista, ¥ — Klisnt
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splyna na ich komta. Wiele lat praco-
waterm w budownictwie | wierm, na
czym polegajg problemy z przephywami
pienieznymi. To jest prawdzivwe utrapie-
nie. Wszyscy klienci usituja maksymalnie
(Zhic" cene i jak najbardzie] wydluzyd
termin platnosci. Tak zwane ,zatory
platricze”, czyli po prostu brak wy-
starczajgeej ilodei drodkdw do pokrycia
aktualnych zobowigzan, spowodowaly
bankructweo nigjedng] dobrze prosperu-
jacej firmy.

A jak jest w MLMT Wszystko odbywa
sie bez termindw platnosci, na zasadzie
przedplat lub platnosc gotdwkowych.
Dlatego tez uczciwie dziatajgce firmy
MLM nie majg problemdw z plynnoscig
finansowa, a wiec nie moga zbankruto-
wad z tego powodu.

Pienigdze

MNa pewno kazdy z nas zastanawiaf sig,
skad biora sie pienigdze, ktdre otrzymu-
Jemy, pracujge w systermnie MLM. Aby
odpowiedzied na to pytanie, przesledzi-
my kolejne etapy dostarczania produktu
do klienta — droge od producenta, przez
hurtownika | detaliste,

Jedli producent chee sprzedad swaj
progukt hurtownikowi, najpierw musi
do niego dotrzed z informacjg o swoim
pradukeie i przekonad go, iz to wiasnie
jego produkt podbije serca klientdw.
Dlatego korzysta z raznych form mar-
ketingu, starajac sie wywolad popyt na
rynku. Wiekszosé z reklam, z ktdrymi
sie spotykamy, ma wlasnie taki cel. Hur-
townik tez musi stosowad marketing,
aby przekonad detaliste do robienia
zakupdw wiasnie w jego hurtowni,

To jest reklama, z ktdrg my rzadko sie
spotykamy, bo trafia ona bezpodrednio

do detalistow. Detalisci, na przykiad sieci
handlowe, aby zjednac sobie klientdw,
przeznaczajg na marketing agromne
pienigdze — miedzy innymi stosuja ga-
zetki reklamowe 1 ulotki. To bardzo kosz-
towna i mabo skuteczna forma reklamy,
bo wiekszosd ludzi, zanim cokolwiek
przeczyta, wyrzuca ulotki do kosza.
Tymczasem te “wyrzucone” pienigdze
mozna przeznaczyd na wyplaty za

dwie rzeczy: za przekazanie informacji

i dostarczenie produktu do klienta. Tak
dzieje sie w MLM. My zastepujemy pra-
ce posrednikow — hurtownika 1 detalisty,
docieramy bezposrednio od producenta
do konsumenta, a zaoszezedzone w ten
sposdh pienigdze mozemy przeznaczyc
na wynagrodzenie dla naszych wspdi-
pracownikow,

Wyobrazmy sohie, ze mamy sklep.
Klient przychodzi, kupuje produkt

i zadowolony poleca nasz sklep swoim
znajomym. Za jego namowy do naszego
sklepu trafiajg kolejne osoby. Jednak

my nie mozemy wyptacic wynagrodze-
nia osobig, kidra nas poleca, z dwdch
powoddw - nie wiemy, kto to jesti nie
stad nas na to, aby podzielié sie i tak
Juz riska marzg. Z kolei, jesli w MLM

ta sama osoba poleca produkt, robi to
na bazie uprzednio podpisanse] umaowy.
Umowa jest po to, zeby nasz producent
wiedziat, dzieki komu trafiaja do niego
nastepni konsumenci | aby tej osobie
magt wyplaci¢ prowizje, w wysokosci
zalezngj od liczby polecen. Wiasnie za
to dostajemy wynagrodzenie w MLM,
Przede wszystkim za informacje, a takze
za dystrybucje, czyli za fizyczne dostar-
czenie produkiu do konsumenta,

Do tej pory patrzylismy na MLM w spo-
sob strukturalny. Teraz zadajmy scbie

| FIRMA KLASYCZNA | FRANCHISING MLM
o TAK — ryzyko TAK — ryzyko Symbaoliczny
TAR. — ryzyko NIE MIE
TAK — knszty NIE — zostala juz wezesnigj | NIE — Zrodio wiedzy: linia
opfacona SpoNsorowania

TAK TAK MIE

TAK TAK MNIE

TAK TAK MIE

TAK TAK TAK.
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pytanie: jezeli MLM jest tak dobrg forma
przedsiebiorczosd, to dlaczego w Pal-
sce tak niewielu ludzi sie nim zajmuje?
Dzigje sie tak dlatego, ze na ternat MLWM
wiciaZ krazy wiele mitdw. Prayjrzyjmy sig
tym najbardziej rozpowszechnionym.

Nagroda

Zatdzrmy, ze sposrad trzech form przed-
siebiorczosci zdecydowalidmy sie wybrad
prace w systemie MLM. Co wyjatkowe-
go moze nam ten system zaoferowac?
Dlaczego warto dziatad w WLM?

Fo pienaysze: moZemy zapewnic sobie
pienigdze na pokolenia. Pefne bezpie-
czenstwo finansowe, rowniez wiedy,
kiedy bedziemy chorzy i nie bedziemy
mogli pracowacd, Swiadomosd, ze

dzieci beda mialy stabilizacje finansowa,
nawet wowczas, gdy nas juz zabrak-
nie, to komfort psychiczny | spokdj

dla kazdego rodzica. Poza tym mamy
mozliwest peinego dysponowania wia-
sy czasem. Juz potaczenie wolnego
czasu 1 pieniedzy to Zjawisko naprawdg
unikalne, Trzecig rzeczg, dla ktdrej warto
pracowad w systemie MLM, 53 relacje
7e wspoipracownikami. Poniewaz sami
decydujemy, z kim chcemy pracowac,
wyhieramy te osoby, z ktdrymi dobrze
sie czujerny i rozumiemy. Dzieki temu
zawieramy znajomescl, ktdre z czasem
przeksztatcaja sie w trwale, prawdziwe
przyjaznie. A polaczenie tych trzech rze-
czy — stabilizacji finanscwej, mozliwosd
dysponowania whasnym czasem i pracy
z preyjacidtmi jest absolutnie wyjatko-
we. To jest dla mnie niepodwazalny
argument za tym, z& MLM jest najlepsza
forma przedsiebiorczosci.

B Opracowaifa: Katarzyna Mazur
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Mit 1: Piramida

Miektérzy ludzie mdwia, 2e wszystko w biznesie jest pirarnida. Jest to sfuszne shaier-
dzenie, jesli spojrzymy na to zjawisko pod weglgdem reladji zawodavyeh — w kazde]
firmie jest prezes, wiceprezes, dyrektorzy, kisrownicy | pracownicy, | o jest naturalne.
Inaczej ra sie rzecz, kiedy chodzi o ziawisko piramidy finansowe]. Piramida finanscwa
to system niecferujgoy 2adnego produlkdu (czasem proponujgoy produkt w cenie wis-
lokrotnie przekraczajace] jego realng wartosd). Pray identyczne] wysckosd imwestydi
zawsze ,zapisany” jako plerwszy zarabia najwiece], poniewaz nie kupujermy produktu,
& jedynie migjsce w strukturze. Po amerykarisku taki system nazywa sig — last fool pays
— czylic ostatni glupek pladi...

Mie mozemy wiec powiedzied: MLM jest piramida finansowa. Po pienwsze: afe-
rujerny realny produkt wysokief jakodci. Po drugie: nasze dochody nie sg efektem
tego, kiedy sie , zapisalidmy”, ale s3 wynikiem naszej wiedzy | zaangazowania.
Coyli jezeli rozpoczelismy wapdiprace z firma jako pierwsi, ale polecilismy prepa-
rat tylko jedrg) csobie, a ona wykonalta o wisle wiece] pracy | zbudowata wielks
grupe konsumencka, to w oczywisty sposab wiasnie 1a osoba bedzie zarabiata
miepordwhywalnie wigce] od nas, mimo ze to my bylismy , pienwsi®,

Mit 2: Bede musiat stale cos sprzedawac

Aby to przeanalizowad, pordwnajmy sprzedaz bezposrednia z jedne] strony i MWLM
z drugie]. Bardzo wiele oscb myli te dwie rzeczy, preencsi doswiadczenia | opinie
zaslyszane o sprzedazy bezposrednie) na BMLM. W sprzedazy bezposrednie] mamy
wiysoky jednostkows ceng produlktu. W MLM cena jest niska, bo mozemy zadowolic
sie: nisks marzg. Alven nie nadajs sie do sprzedazy bezposradnie), bo jest za tanie!
Kosztuje 175 zbw cenie detaliczne]. Jesh mielibysmy w spraedazy bezposradnie]

40 % skutecznodol (oo bytoby wynikiem rewelacyinym), to i tak z kazde) sprzedazy,
ktdra zajmie nam 2 dojazdern minimum dwie godziny, zarobimy srednio 24 zlote,
Mie da sie przecies 2 tego wyEyd,

W sprzedazy bezpodrednie) mamy do czynienia z dobrami inwestycyjrymi. 53 to
towary, ktdrych nie kupuje sie co miesiae. Te produkty sturs nam przez wiele f&at.
W LM mamy przede wazystkim do czynienia z szybko zuzywajgoymi sie dobrarmi
codziennego uzytku. Ponad 75% tego rynku na Swiscle stanowi kosmetyka koloro-
wa, chemia gospodarcza | produkty zaliczajace sie do branzy wellness.

Ahy w sprzedazy bezposrednie] sprzedad produkt, kidry kosztuje kilka tysigcy
zlotych, musimy bardzo dobrze znac techniki sprzedazy, W MLM mamy do
czynienia Z najprostsza | najbardzie] naturalng rzeczg na swiecie - poleceniem
produkty, 2 kidrego jestesmy zadowoleni. Jesli barykalismy sie z jakas delegli-
wioscia zdrewotng przez cale zycie | pozbylismy sie je|, to jak moZemy o tym
nie powiedzied naszym preyjaciotom? Tutaj nie musimy mied ciaale nowych
klientaw, ale kantaktujerny sie z naszymi znajomymi, z ktérymi cheemy podzielic
sie czyms, co jest dla nas wazne.

Mit 3: Ja sie do tego nie nadaje

Czasm shysze, jak ludzie narzekaja: L Ja nie urodzitermn sig taki, Jak 1y Mis umism
tak mawic, nie mam tyle qdwagl e nadaje sie do tego, to nie dla mnie”. Ta
tylka wyrnéuwkl ani po prastu nie cheg pracowad. Niedawno zobaczytemn, jak
maj cmiomissieczny syn pienwszy raz sam wital, Trzymal sie wszystkiego, co
byto w pablizu, ale stal. Zanim mu sie to udalo, probowal setki razy. A co I;}],r
byto, gdyby dz1aia’f zgodnis 2 zasada: .la tego nie umiem, ja sie do tego nie
nadaje’?

Abyimy odnigsli sukees w MLM, przez. caiy CZas MUsimy sie ropaijac, ooryvwwisce
przy wsparciu naszej linil sponsorowania, Jesli nie bedziemy nad sobg pracowad,
nic rmie asiggnismy, Powinnismy dbac o rozwid] wiasny, naszych wapdipracow-
nikew i naszel strukiury, poniewsz rownowaznikiem stowa , przedsighbiorezy”

w rozumizniu MLN jest odpowiedzialny”. Bez prayviecia peing] odpowiedzialno-
4ci 7a nasz sukees, nie osiagniemy go. Jak mowia madrzy ludzie: |l odpowie-
dzialrosc, tyle sukeesu”. Jesli zostawimy cos poza naszg kentrola, cos, czege nie
umierny, 2 czym sabie nie radzimy, to sutomatycznis pozwalarny, aby 1o wiainie
mizlo na nas wphyw, Dopuszezamy, aby zewnetrzne okoliczrosol decydowaty

o naszym oyciu. ML jest wijatkows wymagajacs, ale tez bardza hojng forma
preedsishiorezosal. Jesli cheemy uczye sie | pracowad, mozemy osiaanac peing
niezaleznose finansowa, kidrg w klasyeznym biznesie zdebywa sie w niepordw-
mywvalnie diuzszym czasie,
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