NETWORK magazyn

O marketingu
sieciowym
i biznesie

Fobert Kiyosaki to autor ksigzek,

ktore od kitke lat utrzymujg sie na
srozycie Swiatowych bestselerdw
biznesu i staby sie nieocenionym
zrodiem wiedzy oraz impulsem do
pracy dla spreedawcow dziatajgeych

w marketingu siecicwym. Majac na
uwadze werastajacy praepett pomigdzy
fymi 0 maja” i tymi e0 nie maja’,
stworzyl planszowd gre edukacying

o nazwie CASHFLOW, ktdra uczy zasad
znanych dotychezas tyfko bogatym —
postepnwania 2 pienisdzmi.

Kim Kiynsaki, wspdinie  Robertem,
stworzyla firms, kidra zaimowala sie
nauszaniem BiEnesy i prredsighioreansel
na cafym Swiecie. Przedsigwziscie
rozwineto sie do 11 oddzialdw w 7
krajach Swiata. £ ich seminaridwr

i szknled biznesowych skorzystaly
deiesigthi tysiecy osib. Przez ponad 20
|at: Kim podrozowata wraz 2 Robertem
[0 Swiecie, dzielac sie 2 milionams

ludzi swajs wiedzg o pienidzach

i inveestowaniu. Podezas podrizy Kim
dostrzegla, 78 istnigje potrzeba napisania
ksigzki poSwiecone] inwestowanil,
skierowans] szcregdlnie do kebiet, kurs
zaproponuje celkewicie nowe spojrzenis
na te problematyke. .Bogata kobieta" ~
pierwsza ksigzka autorstwa Kim, zostals
wydana w czerweu 2006 roku, Miesige
péiznie] znalazla sig na liscie bestsallerdw
tynodnika ,Business Week”, & obecnie
jest juz miednynarodowym bestselleream.
Wklady Roberta Kiyosaki obejmujg mein.
takie dziedziny jak: inwestowanie w celu
osiggniecia wysokiego 2wrotu nakladow
pray zachowaniu malego ryzyka; sposoby
edukowania dzieci, prayootowijgee je

do akumulawania majatky; zakladanie

i sprzedaveanie firm.
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Termatyka pisma ,NETWORK rmagazyn”
jest oczywiscie marketing sieciowy

i sprzedaz bezpodrednia. Pismo skupia
wiokdt siebie ludzi, dla ktdryeh marke-
ting sieciowy jest czymi przecivwstaw-
nym do niewolniczego systermu pracy na
etacie. Podstawowym celem ,NETWORK
magazynu” jest promowanie preed-
siebiorczosc | marketingu sieciowego,
poprzez poprawe wizerunku i szacunku
do tego rodzaju biznesu, promowanie
tworzenia wiasnych biznesdw, wiasnych
firm. Poprzez promowanie przedsie-
biorczodc przeciwdzialamy bezrobociu.
Celern pisma jest takZe nauka etyki

i filantropii w biznesie.

Jak to robimy? Przez niezaleznosc,
opiniatwdrezosd, fachowe wsparcie
powaznych instytucji. VW Radzie Progra-
mowe| pisma zasiadajg przedstawiciele
powazanych instytucji oraz urzeddw,
profesorowie wyzszych uczelni, na-
ukowey, szefowie krajowych gremidw
spreedazy bezposrednie] oraz prezesi

i dyrektorzy etycznych, rzetelnych firm
marketingu sieciowego i sprzedazy
bezposrednie) w Polsce.

Pismo jest podzielone na state rubrykiz
JMa wideleu®, gdzie przedstawiamy
wywiady, . Przy tablicy” — gdzie ukazuja
sie specjalistyczne teksty, jak dziatad

w marketingu sieciowym, ,Badania

i raporty”, ,Zoom reportera” — zawsze
stararmny sie by tam, gdzie cos sig dzigje
w tej brangy, Meoim zdaniem” — artyku-
ty zazwycza) pisane przez ludzi dziataja-
cych w MLM, ich spostrzezenia o bran-
7y, Majstersziyk” — rewolucja wellness
itd., Pod paragrafemn” — tutaj piszemy
a firmach, ktére dziatajg nieetycz-

nie, ,Metwark news room” = Zawsze
najnowsze wiesc z nynku i z branzy,
JMNetwork books” — polecamy ciekawe
ksigzki, ,Ma szczycie” ~ prezéntujemy

Podczas corocznego zjazdu
Akuny w Wisle Macig)
Maciejewski, redaktor naczelny
.NETWORK magazynu” dokonat
prezentacji pisma zajmujgcego
sig multi-level-marketingiem.
Przytaczamy fragmenty te]
prezentacji oraz fragment
wywiadu z Kim i Robertem
Kiyosaki, ktdry ukaze sig

w najblizszym numerze pisma.

ludzi, tez spoza branzy MLM, ktdrzy
osiggneli sukces,
Maklad ,METWORK magazynu" uksztal-

" stowal. sie na poziomie 7 tys. egzemplarzy,

W najnowszym ,NETWORK magazynie®
ukazZe sig wywiad z Robertem i Kim
Kiyosaki, oto jego fragment:

~NETWORK magazyn”: Obecnie

w Polsce mamy okolo 650 tys.

ludzi zaangazowanych w sprzedaz
bezposrednia, okolo 92% z nich

to kobiety. Podobna sytuacjia ma
miejsce w innych krajach. Czy jestes
w stanie wyjasnic to zjawisko?

Kim Kiyosaki: Wiem, e w USA,

Polsce i Wielkiej Brytanii liczba kobiet
pracujacych w marketingu sieciowym
stale wzrasta, Uwazam, 2e jest to znak
czastw, a takze rosngcego wskaznika
rozwoddw oraz kobiet wybierajacych sa-
maotne #ycie. Coraz wiece] z nas znajduje
sie w sytuaci, w kidrej same musimy
wzigé odpowiedzialnosc za nasze zabez-
pieczenie finansowe. Marketing sieciowy

= Akuna



to jeden z niewielu sposobdw, gdzie
kobieta moze zaczad biznes z niewiel-
kim kapitalem i by¢ otoczona ludzmi
wyznajacymi te same zasady, realizujg-
cymi podobne cele | marzenia. Uwazam,
7e jest to logiczne, ze jesli kobiety chea
zaczad dziatad w biznesie, to marketing
sieciowy jest dla nich jedng z najprost-
szych drdg, by to osiggngd.

Robert Kiyosaki: Mogg rdwniez zaczgd
w domu, pomac finansowo mezowi,
wspomoéc domowy budzet. Moga
zaczgd swdj whasny biznes, pracujac
weedtug whasnego planu zajgc. Ma to
wiele zalet, ktdrych nie ma praca dla
duzej firmy.

KK: Szczeqdlnie, kiedy kobiety majg
dzieci, to taki biznes, jak marketing sie-
ciowy jest dla nich bardzo wygodny.

Wspomnielismy o sprzeday bezpo-
srednief i marketingu sieciowym.
W swoich ksiazkach bardzo czesto
poruszasz te tematy. Ten system
sprzedazy ostatnio bardzo wzrost
w Polsce. Np. firma Akuna, kto-

ra weszla na rynek w 2000 roku,
wspdlpracuje z okofo 100 tys.
lideréw sprzedazy bezposredniej.
Jak uwaiasz, dlaczego ludzie tak
bardzo sa zainteresowani tg forma
biznesu?

R.K. Powodem, dla kidrego popieram
marketing sieciowny, jest fakt, ze uczy on,
jak byé przadsiebiorcag. W ten sposob
budujesz biznes; kiedy to robisz, masz
innych ludzi pracujgcych dla ciebie. Nie
zatrudniasz wiasciwie pracownikdw,

ale szkolisz ich, aby sami byli przedsig-
biorcami — to mi sie wiasnie podoba

w marketingu sieciowym. A to wiainie
ci ludzie napedzajg ten system, dzieki
nim on sie rozwija. Moja praca, a jestem
whascicielern kilku firm, polega zawsze
na wyszukivwaniu najlepszych ludzi.
Ludzie pracujgcy w takich zawodach,
jak lekarz, prawnik, musza byc wyksztaf-
ceni, madrzy itd., ale oni nie szukajy
innych ludzi, oni szukajg pracy. Ludzie
pracujacy w marketingu sieciowym nie
szukaja pracy, lecz innych ludzi i buduja
biznes. Kiedy zbudujg wystarczajgco
duzy biznes, moga zaczad inwestowad
i poruszat sie do przodu pod wzgle-
dem finansowym. To zalezy od was, czy
cheecie byd tacy, jak mdj biedny ojciec,
ktary byt lekarzem. Jesli tak — znajdzcie
sobie prace i wspinajcie sie po drabinie
spofeczneg], to jest w porzadku, tak robi
wielu ludzi. Myile, ze lepiej jednak jest
przejad kontrole nad wiasnym zyciem.

= Akuna

Drugim powodem, dla ktdrego popie-
ram marketing sieciowy, jest to, Ze uczy
an ludzi, daje im odwage i pewnoid do
zalozenia wiasnego biznesu, uczy, jak
przejac kontrole nad wiasnym zyciem.

Jak myslisz, w jakim kierunku be-
dzie szedf marketing sieciowy? Czy
uwazasz, 2e nadal bedzie sie tak
szybko rozwijaf?

R.K. To zalezy od liderdw w branzy
Dlatego polecam wszystkim wasz
magazyn, ktdry jest na biszaco, jezeli
chodzi o branze, a to pomaga ariento-
wad sie w aktualnej sytuacji. Ale tak, jak
w kazdym biznesie, wszystko zalezy od
liderdw. A wiec od ludzi, ktorym odpo-
wiada marketing sieciowy i organizacja
sprzedazy bezpodrednie). Wazne jest to,
ze naprawde potrzebuja braé preyklad
z liderdwy. Kazdy mowi, Ze musi byd
dobra grupa zarzadzajgca. Aby biznes
sie rozwijat, musi mied nowych, silnych
lideréw. Dlatego popieram marketing
sieciowy. Liderzy ucza ludzi, jak zostad
liderami w biznesie — to jest niezwykle
WazZne.

Jakie cechy charakteru powinien
posiadad dobry lider?

R.K. Po pierwsze powinien ustalic regu-
ty, dobrze je wprowadzad i sam ich prze-
strzegac, poniewaz, gdy nie ma regut,
biznes sie rozpada. A wiec lider musi

byé silny, ale musi takze rabic ta, c2eqo
sam wymaga od innych. Musi pracowac
tak, jak inni i robié to, czego wymaga od
swoje] grupy. Lider powinjen byé kimé,

z kogo mozna brad przyklad. Ludzie
powinni choied by takimi, jak on. Tuta|
trzeba byc dobrym liderem i swietrym
rauczycielem, nauczyd innych, jak byd
takim, jak ty. W swiecie wislkich kor-
poradji oczekuja, Zebys zostat na dole.
Matomiast w sprzedazy bezposrednie)
liderzy chca, abyé pial sie w gdre | zostal
jednym z nich. Dlatego niezbyt lubie
dwiat korporacji, poniewaz tam jest tyl-
ko jeden lider. Matormiast w marketingu
sieciowym oczekuje sig, by bylo ich jak
najwiece],

K.K. Kolejng cecha dobrega lidera jest
umigjetnosé dodawania ludziom odwa-
ai p Lidderzy w marketingu sieciowyrn dajg
ci wsparcie | zachecajg, byd osiggnat to,
czeqo pragniesz. W firmach marketingu
sieciowego o, kidrzy 53 na gorze, cheg,
zeby ci sig powiodto.

R.K. Jeshi ktod boi sie, co powiedza
przyjaciele, network marketing nie jest
dla niego. Taka osoba powinna znalezd
sobie prace na etacie. Najwaznigjszg
cechy lidera jest to, ze lider bedzie cig
prosit, zebys byt lepszy niz jestes.

Miebawem caly, 40-minutowy wiywiad
ukaze sig na plycie DVD. Bedzie rdwniez
dostepny w formie artykutu w najbliz-
szym numerze METWORK magazynu”.

W Opracowala Kamila Krol

fet, METWORK magazyn”
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