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Rozmowa z Grzegorzem Kaminskim, nauczycielem muzyki, liderem
i zwolennikiem network marketingu, ktory potrzebowal zaledwie
siedemnastu miesiecy, aby otrzymac nominacje na wiceprezydenta

— najwyzsze stanowisko w firmie Akuna.

rzegorz Kaminski urodzil sie 29 lat temu w Cieszynie.

Od najmiodszych lat mial dusze artysty. Zawsze intere-

sowal sie taficem i fascynowal muzyka - najpierw grat
na saksofonie i akordeonie, pdéniej ukohczyl szkole muzycz-
na. Nawet swdj pierwszy biznes stworzyl w oparciu o Zyciows
pasje, albowiem juz w wieku 17 lat zarabial jako instrumentali-
sta i wokalista podczas réznego rodzaju imprez okolicznoscio-
wych. Wtedy wydawalo mu sig, ze wygral los na loterii:

- Mie doéé, ze rabie to, co kocham, to jeszcze daje mi to bardzo do-
bre pienigdze - mawil, Po dwdch latach chaltury mial takie wzig-
cie, ze nie byl w stanie przyjmowad wszystkich zamowien.
Wredy wpadl na pomysl, aby stworzyé grupe zaprzyjaz-
nionych muzykaw, ktdrzy beda w stanie klonowac
jezo prace i opanowac rynek muzyczny na swoim
terenie. W przedsiewziecie zaangazowal prayjaciof
ze studiow muzycznych, zainwestowal w spraet
i w sumie zbudowal pied profesjonalnych zespo-
fow, ktore cieszyly sig uznaniem i renoma:

- Ludziom spodobaty sie maje pomysiy na dobra R
zabawe, poniewaz mialem nietuzinkowy repertu-
ar: piosenki latynoskie, wloskie, a nawet bawarskie
jodtowanie. Wszystkie moje kapele graly te same
lkawalki co ja i nie mialem problemow z rozdzie-
laniem zlecen. Juz w wieku 20 lat zarabialem duzo
pieniedzy. To co sie wtedy dzialo w moim zyciu, to
byl Jhigh life”. Potrafilem pracowad caly piatek, so-
bote i niedziele, w poniedzialek rzucic instrumenty
do garazu, zapakowaé na samochiod deske i jechac
1000 km do Whoch, aby poplvwac i znowu wrocic do
pracy na caly weekend. Moje pomysly na biznes roz-
winely sig do tego stopnia, Ze w pewnym momencie
zajmowalem sie obslugiwaniem imprez komplek- i 1
sowo — od oprawy muzycznej, cateringu, po usiugi
Foto i wideo. To byl kosmos. Ale do pewnego mo-
mentu... B
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Moja pasja jest wolnosc.
_Dﬁie o kocham windsurfing, muzyke
i 4

Maciej Maciejewski: Moina powiedzied, #e dzieki Smialym
pomyslom, w wieku 20 lat opanowal Pan beskidzki show biznes
Fwigzany ¢ imprezami okolicenosciowymi. Co si¢ wydarzylo,

#e to intratne przedsigwziecie preestalo dawad Panu radosé

i pienigdze?

Grzegorz Kaminski;: Wszystko bylo dobrze, ale w pewnym mo-
mencie popelnifem blad. Przyszla taka chwila, w ktorej choialem
osiggnad jeszore wiecej, Zapragnatem by¢ osobg powazana i stwo-
rzyc jakas tradycyjna firme z prawdziwym biurem, meblami i pra-
cownikami. Taka okazja nadarzyla sie, kiedy kolega zaproponowal
mi zakup sklepu komputerowego. Postanowilem zainwestowacd,
jednak szybko okazalo sie to posunigciem prawie smiertelnym,
Nastapil u mnie krach psychiczny, fizyczny i finansowy. Z jednej
strony mialem dochdd z imprez, ale z drugicj wszystko wklada-
lem w sklep, ktary nie mial dobrych obrotdw. Stres, nerwy, papie-
rosy — ramknalem si¢ w wigzieniu, ktdre sam sobie zgotowalem,
faczalem sie zastanawiac: czy to ja mam sklep, czy sklep ma mnie?
Przestalem jezdzic na wezasy i plywac na desce. W ten sposob stra-
cilem pienigdze, a co najwazniejsze — rok czasu, co skrzetnie wy-
korzystali wspdlpracownicy z branzy muzycznej i catkiem przejeli
maja inicjatywe. Coraz bardziej zaczely mi si¢ kurczyé finanse i po-
wiedzialem: basta, Sklep odsprzedalem konkurengji. Dzieki Bogu,
ko ten ruch spowodowal, ze zaczela sie moja preygoda z marke-
tingiem sieciowym.

Czy witedy dzialala juz w Polsce Akuna?

GK: Tak, ale jeszcze raczkowala. To byl rok 2000, Przypadkowo
spotkalem sig z moim obecnym sponsorem z Akuny, kidry zapro-
ponowal mi wspolprace — wiedy jeszcze w calkiem innym networ-
ku, nie zwigzanym z wellness. | padobnie jak w sytuacji sklepu,
znow podszedlem do sprawy za powaznie. Chyba zaangazowa-
lem w ten biznes zbyt wiele serca | pienigdzy. Owszem, tym lu-
dziom, z ktdrych cheialem braé przykiad powodzilo sig niezle, ale
ja, majac wtedy 22 lata znatem jedynie miodych, biednych studen-
téw, ktdrym nie w glowie bylo tworzenie jakiegokolwiek biznesu.
Bardzo ciezko bylo mi zbudowac strukture i prawie wycofalem sig ze
wspdlpracy, pozostajac jedynie klientem tej firmy. Jednak to byt
maj pierwszy kontakt z MLM, dzieki ktoremu zawdzigczam zna-
jomosc branzy i przede wszystkim poznalem ludzi, ktorzy okazali
sie w tej dziedzinie profesjonalistami. To bardzo pomoglo mi roz-
wingé sig w przyszlosci.

Weedy Pan zrozumial, ze MIM jest preyslowiowym $wiatelkiem
w tunelu?

GK: Przyszed! moment, w ktarym firma cheiala wejsc na rynek cze-
ski, a poniewa# jestem # Cieszyna | mam w Pradze rodzing, posta-
nowilem wykorzystac szanse. Kiedy firma data mi zielone swiatlo,
wziglem tecrke pod pache i pojechalem do kuzyna, o ktorym wic-
dziatem, Ze jest ingynierem lotnictwa | wysoko postawiong persona
w Jakimé preedsighiorstwie marketingowym. Tam zaczela sie chy-
ba najwazniejsza histona w moim #ycu, ktora wreszoe skierowala
mnie w kierunku sukcesu. Bylem w szoku, kiedy sie okazalo, 2e kuzyn
deiata w bardzo znanym network marketingu finansowym. To bylo
niesamowite. Pojechalem do niego z propozyvcja wspdlpracy i che-

cig przedstawienia biznesu MLM, a w grun-
cie rzeczy to on uswiadomil mi, czym tak
naprawde jest prawdziwy marketing siecio-
wy i jak trzeba w nim dzialac. Krotkg rozmo- - =5
wa zmienil moje Zycie i podejsce do pracy, Hﬂ meu:”
Powiedzial: — Grzegorz, co musisz robic, ze-
by zarobic pienigdze? Odpowiedzialem, e musialem is¢ do szkoly
muzycznej, kupic instrumenty, poszukac zlecen, no i grac 15, albo
nawet 20 godzin dziennie. Wredy on zapytal:

— A co bedziesz robil za 5 lat?

— To samo — odparfem.

- Aza10?

- To samo.

—Azal5?

— No pewnie to samao.

—Aza 207

Mo nie, tego to juz nie wytrgymam!

Wiedy zrozumialem, ze 95% ludzi na $wiccie nie jest swiado-
mych tego, iz sami tworzg sobie wigzienie, w ktorym zamieniaja
czas na pieniadze.

Miestety, ale tak jest na calym swiecie, ze ludzie pracuja 20 czy
30 lat i pozniej budzy sig z reka w nocniku. Dochodza do wniosku,
ze jedyne co im w Zyciu wyszlo to wlosy. Zamieniaja czas, serce
i umigjetnosci na marne pensje i nic z tego nie maja. Tak naprawde,
to dopiero kuzyn uswiadomil mi, na czym polega MLM. W prosty,
ale przejrevsty sposob wytlumaceyl, ze jak w tym biznesie czlowiel
odpowiednio pouklada sobie klocki”, to przez kilka lat cigikiej
pracy moZe sobie zbudowad niezaleznosc finansowa. | wypracowac
emeryture. Po powrocie do kraju zaczalem wspdlprace z 13 sama
finmg finansowa, w ktorej dziatal maj kuzyn. Robitem to przez 3 la-
ta, co bylo bardzo dobra szkola zycia. Pod wzgledem finansowym
ni¢ bylo to dla mnie oszalamiajgoym sukcesem, wrecz przeciwnie,
ale bardzo wiele sig nauczylem. PoZnie) w firmie nastapil podzial
i zrmiany, ktérych nie akceptowalem. Pojawily si¢ u mnie miesza-
ne uczucia. Pomimo tego, z uporem, zakochany w firmie, angaio-
walem sig calym sercem.

Jak Pan trafil do marketingu, w ktdrym obecnie robi karierg?

GK: Na spotkanie zaprosil mnie Teodor Malek. ktorego poznalem
w trakcie wspolpracy z moja pierwsza firma MLM, a ka mojemu zado-
wileniu, temat zostal mi przedstawiony przez najwiekszej klasy specia-
liste od MLM, naszego wspdlnego znajomezo — Marka Wawrzenczyka.
Sytuacja u mnie nie byla wredy zbvt ciekawa. Choc zarabialem pie-
nigdze, to ciggle mi ich brakowalo. Na start i pierwszy zestaw Lowar
pozvceyl mi wlasnie Teodor. Wracilem z kartonem pod pacha do do-
mu, a Ze akurat byla Wigilia, produkty dalem Mamie w prezendie.
Mikt wtedy nie praypuszczal, ze 4 butelki specyfiku | moje wejsce
w ten wiasnie MIM bylo najlepszym prezentem dla calej naszej ro-
dziny. Po pierwsze, mama zaczela sie czud lepiej, a wigc wyrob okazal
si¢ dobry. Po drugie, z bacenvch obserwadgi podczas spotkan i kilku
osobistych rozmaw z moimi sponsorami wywnioskowalem, 2e ta fir-
mia jest dla mnie jak wjeidiajacy na peron pociag o nazwie  zdrowie
i sukces”, Dobrze, ze do niego wsiadlem, bo za minute mial odjazd.
Koledzy podali mi pomocna dion, a ja z niej skorzystalem.

MNa temat Pana pracy w Akunie slyszalem wiele pochlebnych
opinii. Jedna z nich jest taka. e pod wzgledem awansu
przekroczyl Pan predkose swiatla. Jak to sie robi?




GK: Firma, w ktdrej dzialam to prawdziwe
WPorsche™. Ma doskonaly produlkt, ktory jest
jednym = najwainiejszych atucdw firm MLM,
Pod wzgledem marketingowym musi on byé
tatwy do dystrybucji, zastosowania i preede
wizystkim powinien byc to prodult ednawialny. Ale opricz produle-
tu, jest wazny réwnici plan marketingowy, ktory nasza firma podzie-
lila na dwie czesci. Jedna jest dla preeciginego klienta, ktdry rowniez
moie ucgestniceyd w budowie grup konsumenclkich. Natomiast dr-
ga jest dla osob zainteresowanych nie tylke zarobieniem, ale zara-
bianiem picniedzy czyli droga kariery.

Wiasnie dlatego jest to niesamowicie seybki pojazd. gdyz ma uszy-
ty bardzo dynamiczny™ plan marketingowy. | gdyby kazdy £ mene-
dizerdw naszej firmy podwiecil kilka godzin lub dni na zrozumienie

planu marketingowego, tak naprawde zrozumialby, 2e mozna osiqg-
nac sukces z predkodcia Swiatla, tylko traymajac sie sumiennie planu.
Problem palega na tym, ze kazdy lubi sobie pololgowad i upraszczad,
dajac sobie, a co gorsze innym swoim partnerom, tak gwane | fory”.
Weedy ludzie nie stosujg sig do planu marketingowego i dziwia sie,
e jakos nie rozwija im sie sie, tak jakby tego cheieli. Te osoby nie
wiedza, Ze na skroty zawsze jest dalej i przez to nie tylko oszukuja
innych, lecz przede wszystkim oszukujq samych siebie. Dlatego tem-
po ich wzrostow i progresji jest 2olwie”.

Oczywiscie, ja nie pozjadalem wszystkich rozuméw, poniewaz
wiem Lo teraz. |ednak zaczynajac dzialalnosc w Akunie, to tak zwa-
ne .szybkie tempo™ mialo swoje zle strony. Mianowicie wszystko
robilem po lebkach byle przeé do przodu i dzisiaj nie do kofca je-
stem zadowolony z tego faktu. Bo jak sie robi cos szybko, to za-
wsze popelnia sie duzo bleddw. Choé 2 drugiej strony, nie nalezy
sie tym zhyinio przejmowac. Trudno. Stalo sie, mam przecies ca-
le zycie przed sobg i uwazam, Ze wlasnie dlatego osiggam i be-
de osiggal coraz to wieksze sukcesy, bo popetniam bardzo duio
bleddw. Nie wiem czy Pan wie, ale  sukces” jest ustany samymi
porazkami.

Mowi sie, ze czlowiek 90% swoich caymnosci robi dobrze, a tyl-
ko 10% decyduje o jego sukcesie. Ja jestem przekonany, e na po-
czathu w MLM robilem 90% rzeczy ile. [ wiasnie dlatego osiggnalem
sukres.
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Kiedy$ ktos madry napisaf, ze: ,Droga do zlotego miasta prowa-
dzi przez krete i zakurzone ulice™. Bardzo pomogl mi fakt, ze za
wsze potrafie sig przyznac do bleddw przed swoimi partnerami,
be nic lepiej nie buduje zaufania, jak szczera rogmowa. Dzisiaj po-
stanowilem stosowad sie w 100% do planu marketingowego firmy.
Teraz stawiam nie tylko na osiggniecie pozydi, ale réwnieZ na sta-
bilnos¢ 1 wyniki finansowe,

Co poradzilby Pan mlodym menedzerom, krorzy dopiero
zaczynaja wspilprace z firmg MLM?

GK: Teraz wiem, Ze sprawa jest prosta: trzeba zapytac sie klienta
jakie ma potrzeby | pomoc mu je zrealizowac. Weale nie trzeba mieé
duzo wiedzy fachowej, o MLM jest prosty, tylko hedzie go kompliku-
ja. Ten biznes jest oparty na relacjach miedzyludzkich. Czlowiek dzia-
tajacy w marketingu wiclopoziomowym musi posigsc podstawy — jak
najwiekszy i rzetelng wiedze na temat swojego produkiu | mozliwo-
§ei finansowych. Potem powinien nauczyd sie te informacje sprze-
dawac. Kiedy to bedzie mial opanowane, bedzie potrafil preekazac
nabyte doswiadczenia i umiejetnosd innym ludziom. Dlatego tak cze-
sto wérdd networkowcow powtarza sie, e lepiej mied jednego do-
brego nauczyciela, niz 100 doskonalyvch sprzedawcow. Mysle, Ze ja te
filozofie sukcesu opanowalem 7 lat temu i kiedy rozpoczalem wspil-
prace z Alkung nie cheiatem juz by¢ sprzedawea i fachowcem od wielu
produktow. Dlatego po prostu poszedlem jak burza. Bardzo pomaogl
mi falt, #e w Akumie czlowielk skupiat sie na jednym produkcie. Nie da
sie by dobrym menedzerem koncentrujae sie nad wieloma reeczami
na raz. Nie ma szans. Kazdy czlowiek ma w sobie pewien zasdb ener-
gii i albo ja pozyvikuje na jeden okreslony cel, albo dzieli na poszcze-
giolne czynniki, Rozpraszajac energie, zadnej czynnosci nie wykonuje
starannie [ nie oddaje joj calego serca. Po pewnym czasie takiego kom
binowania wszystko popada w ruine. Czlowiek musi sobie w biznesie
wyznaceyd konkretny poziom, ktory chee osiagnac i uparcie do nie
go zmierzac. Trzeba wytyezyE odpowiedni kurs, z ktdrego nie mozna
zhoczyd, np. zajmujac sie wieloma sprawami na raz.

Jesli firma MLM stworzy liderowi dogodne warunki do pra-
cy, o konsckwentny menedzer pnie si¢ po szezeblach karie-
ry jakby lecial F16. Przynajmniej tak bylo w meim przypadku.
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Wazna rzecza jest, Zeby by dobrym obserwatorem i aby uczyc
sie na cudzych porazkach i sukcesach. Zdecydowanie wole uczyé
sig¢ na cudzych sukcesach i polecam kazdemu, aby rady swoich
sponsorow wzigd sobie do serca. Ja tak wlasnie zrobilem i obie-

calem sobie | swojemu sponsorowi, Ze pieTwszy raz w zyciu nie
bede kombinowal na wlasna reke. No i stalo sig. Za to cheial-
bym podziekowad Markowi Wawrzenczykowi. W moim dazeniu
do sukeesu miala takze znaczenie wiara we wlasne sily, i gdy-
by nie moj opiekun - _tata biznesowy" - Teodor Malek, ktory
wierzyl we mnie trzy razy bardziej niz ja sam, co mi dodawalo
otuchy i1 sil do dziatania, nie osiagnatbym tak spektakularnego
subicesu, Dzisiaj wiem, e maj sukces jest naszym wspdlnym suk-
cesem i to jest piekne w MLM - to jest energia, ktora sie prze-
radza w predkosc swiatla.

Czy sukces w MLM zmienil Pana zycie?

GK: o roku pracy w Akunie stalem sie zndw wolnym czlowie-
kiem. Narodzilem sie drugi raz. Wychodzilem na ulice i widzia-
lem, ze s3 na niej ludzie. Zaczaglem jeidzic w gory i na deske.
Uwaolnilem sig od wszystkich problemiw — finansowych i psychicz-
nych. Wchodzitem na Czantorie, siadalem na pienku i wizualizowa-
tem swoje marzenia. Znowu preyciggalem do siebie sukces. Wszystko
robitem z niewiarygodna lekkoscia. Tego nie zrozumie nikt, kto nie
dzialal w marketingu sieciowym. Wedlug mnie na etacie czy prowa-
dzac firme tradycyjng nie moina osiagnac takiego stanu ducha. To,
co robilem do tej pory, wydaje mi si¢ teraz jakas mordega, jak ha-
riwka w kopalni.

We wizelkich mediach duZo sie ostatnio dyskutuje porownujac
prace w MLM do prowadzenia wlasnej lirmy tradycyjnej. Pan mial
kiedys biznes tradycyjny, a teraz osiagnal sukees w networku.

Co wedlug Pana jest lepszym rozwigzaniem?

GK: Wedlug mnie ci ludzie, ktarzy chwala dzialalnodé tradycyj-
na, a szkalujg MLM, w gruncie rzeczy nie majg zielonego pojecia
na czym polega marketing sieciowy, albo w najlepszym przypad-
ku myla go ze sprzedaza bezpoérednia. Podstawg dobrego MLM
jest tylko jedna zasada: trzeba pracowac w uczciwej firmie z do-
brym produktem i systemem pro-dystrybucyjnym, czyli z od-
powiednimi narzgdziami i mozliwosciami finansowymi. Wtedy
biznes rodzi sie sam. Kiedy ja sobie rozmyilam siedzac na pien-
ku w gdrach, maj nerwork sig weigs rozwija, poniewa pracuja
moje struktury. Natomiast, Zeby siedziec sobie w sklepiku i cze-
kac na klientow, to najpierw trzeba miec pomysl, poiniej duzo
pieniedzy na inwestycje i jeszcze wigcej czasu oraz poswiecenia.
Juz to przerabialem i serdecznie dziekuje. Jesh kogos stac na to,

aby zainwestowad w 10 lub 20 sklepdw
to mogthy byc biznes. Ale dzisiaj na ryn-
ku jest wiele innych mozliwoéci, niz pro-
wadzenie sklepu czy jakiegos warsztatu.
Choéby inwestycje kapitalowe.

Teraz juz wiem, e najlepszym pracow-
nikiem jest pienigdz. On nie wola, Ze chee jesé | pracuje 24 godzi-
ny na dobe.

Dlatego teoria wyzszodci biznesu tradycyjnego nad MLM nie
ma jakiegokolwiek uzasadnienia. Marketing sieciowy jest obecnie
najlepszym rozwiazaniem dla ludzi, ktdrzy pragng prowadzié swoj
powazny, nieryzykowny biznes, bez inwestowania w niego duiego
kapitalu. Powtarzam, nieryzykowny biznes, Jezeli dzisiaj masz ka-
pital, zainwestuj go w fundusze, nieruchomodci, tak, aby nie stra-
ci cigzko zarobionych pienigdzy, a swij czas i potendjal zainwestuj
w marketing sieciowy.

MLM to dla mnie zainwestowany czas na bardzo dobrze oprocento-
wanym koncie. Ci, ktdrzy dzisiaj inwestujg w biznes tradycyjny majac
slabe pomysly, niesprawdzone metody, brak doswiadczen, angazu-
jac w o wszystkie swoje oszczednosci sg analfabetami finansowy-
mi. Wrzucajj pienigdze w Sciany, czynsze, wyplaty dla pracownikaw,
towar i ZUS-y, a to nie przynosi zysku. Oni buduja sobie wiezienie
i tworza osobiste miejsca pracy. Sa samozatrudnieni. Pierwszy sklep
otwierajg o 5.00 rano, a ostatni zamykaja o 22.00. Wszyscy many
przyjaciol, ktarzy od wielu lat prowadza kantory, stacje benzynowe,
warsztaty samochodowe i inne firmy tradycyjne. Zadajmy im pyta-
nie: czy gdybys teraz mial zaczaé, zrobifbyé to samo? 99% ludzi od-
powie, e nie. A zapytajmy o to samo osoby, ktore chocby od 2 lat
53 w MLM i majg sukces. Osobifcie nie znam takich, ktarzy zaluja
tego, co zrobili | nie cieszg sig ze swojej sytuacji Zyciowe]j. Malo te-
g0 — osoby, ktare raz sprobowaly i osiggnely sukces w firmie MLM,
juz nigdy nie zrezyenuja z takiego Stylu Zycia”. To tak, jak z pewny-
mi markami samochoddsw: jesli raz sie wsigdzie, juz nigdy nie chee
sig mied innego auta.

Tak, ale obserwujac branze MLM widzimy, ze dzialaja w niej
ludzie tacy jak Pan, kidrzy potreebowali niccalych 2 lac na sukces
oraz, £ drugiej strony, tacy, ktdrzy harujg kilkanascie lat i nic

z tego nie majg. Ceym oni si¢ od siebie rdinia?

GK: Umiejetnogciami, motywadja i zaangaiowaniem. Prawdziwych
liderdw nie da sig stworzyc, Wedlug mnie nikogo nie mozna nauczyé
bycia liderem i odniesienia sukeesu. Oczywiscie, czlowieka moina za-
inspirowad, zmotywowad, przedstawic mu Sciezke kariery, ale nikogo
nie moEna zmusié do pracy i zarabiania pieniedzy. Takiemu praw-
dziwemu liderowi wystarczy impuls aby przejal inicjatywe i o takich
wilasnie ludzi mi chodzi. Wiem to z dodwiadczenia, a od niedawna
wyznaje pewng zasade:

»Madry sam na to wpadnie,
a glupi i tak sie tego nie nauczy”.

Do MLM nadaje sig kazdy, ale nie wszyscy osiagng sukces. Jesli ktos
jest w networku kilka lat i nic nie osiagnal, to znaczy, Ze on to ro-
bi, ale nie wie po co. By moZe jeszcze nie podjal decyzji, ze chee
osiggnac sukces, badz na sile ciggnie za sobg nie tych ludzi co trze-
ba. Ma cele, ale ich nie sprecyzowal. Kazdy czlowiek dostaje w MLM
konkretne wytyczne, ktdre musi zrealizowaé, Zeby osiggnaé sukces.
| albo to zrobi, albo nie. Proste.

Dziekuje za rozmowe. [ |
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